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Время открыть кредитную линию 
на развитие вашего бизнеса
Как утверждают эксперты, кредитный рынок делает актуальным 
финансирование бизнеса в банках с гибкой политикой. Большинство 
из опрошенных РИА «Новости» специалистов финансового рынка 
отмечают стабилизацию процентных ставок.

В последнее время наблюдается рост де-
ловой активности. Многие предприниматели 
задумываются о получении дополнительного 
финансирования на расширение бизнеса. Банк 
России, в свою очередь, заявляет о планируемом 
завершении цикла повышения ключевой ставки. 
Это говорит о наступлении стабилизации в эконо-
мике, активизации долгосрочного планирования 
бизнесом и необходимости привлечения дополни-
тельных денежных средств.

– Выбирайте банк для получения кредита, 
который готов обеспечить индивидуальный 
подход к предпринимателю, вне зависимости 
от размера бизнеса. Дортрансбанк не работает 
шаблонно и оперативно готов предоставить биз-
нес-кредиты, открыть кредитные линии с учетом 
потребностей и задач заемщиков, — пояснил 
председатель правления АО «Первый Дортран-
сбанк» Владимир Скобелкин.

- *
  

В кредитной организации разработана целая ли-
нейка бизнес кредитов, которая позволяет закрыть 
основные потребности предприятий региона во 
внешнем финансировании. Особый акцент в ДТБ 

делают на простоте получения предварительных 
условий получения кредита. 

Для этого достаточно заполнить заявку на сайте 
банка или связаться со специалистом бизнес-под-
разделения по телефону. После уточнения всех де-
талей и представления документов на рассмотрение 
заявки потребуется максимум 4 дня, а при выборе 
программы «Экспресс-микрокредит» в Первом 
Дортрансбанке обещают уложиться в 48 часов.

  

В настоящее время этот региональный банк 
готов финансировать кировский бизнес на суммы 
от 100 тыс. до 15 млн рублей по ставкам от 10% 
годовых по целому ряду программ. Среди которых 
выделяются несколько типов инвестиционных 
кредитов, классические займы на пополнение обо-
ротных средств, а также все более актуальные про-
дукты для участников тендеров, государственных 
и муниципальных закупок. По всем продуктам 
предусмотрена возможность досрочного погашения.

– С нами всегда можно обсудить дополнительные 
условия, благодаря которым наши продукты будут 
точно соответствовать реальным потребностям ва-
шего бизнеса-плана и текущей конъюнктуре, — ут-
верждают в Первом Дортрансбанке. 

*     10%  17,4%,    100 000  15 000 000 .    1  36 .   —       .     
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Банки сменят акцент: 
Бум потребительского кредитования повысил риски
Кировская область стала одним из лидеров в списке реги-
онов с повышенными рисками кредитования частных лиц. 
Почти каждый пятый клиент кировских банков должен 
отдавать кредиторам больше половины своих доходов. 
К такому выводу пришли эксперты Национального бюро 
кредитных историй (НКБИ).

По мнению а на литиков НКБИ, 
бурный рост на рынке розничного 
кредитова ни я в 2018 год у вызва л 
дополнительные риски, которые осо-
бенно сильны в некоторых регионах. 
На фоне повышения кредитной нагруз-
ки наблюдалось сокращение реальных 
доходов населения. Это вызвало рост 
ч ис ла заем щ и ков, которые в з я л и 
на себя слишком высокую кредитную 
нагрузку.

– 12% заемщиков уже отдают на об-
служивание своих обязательств по-
ловину или более своих ежемесячных 
доходов. При этом, если говорить о ре-
гионах, то самая большая доля граждан, 
которые платят по кредитам свыше 50% 
своего дохода, отмечена в Амурской 
(19,2%) и Кировской (18,3%) обла-
стях, а также в Республике Северная 
Осетия – Алания (17,3%), — сообщил 
на съезде Ассоциации российских 
банков директор по маркетингу НБКИ 
Алексей Волков.

При этом эксперт отметил, что в це-
лом банки в 2018 году повысили качество 
своих кредитных портфелей в рознич-
ном секторе. В качестве аргумента он 
привел тренд на опережающий рост 
выдачи ипотечных и автокредитов. 
Они пришли на смену небольшим не-
обеспеченным займам, которые доми-
нировали в предыдущем периоде, что 
показали исследования этого агентства, 
собирающего информацию о задолжен-
ности 96 миллионов граждан России.

В качестве направления дальнейше-
го развития банков на кредитном рынке 
Алексей Волков видит совершенство-
вание банковских технологий оценки 
рисков и снижение их стоимости за счет 
использования современных техноло-
гий. Но особый акцент эксперт делает 
на расширение предложения кредит-
ных продуктов в других розничных 
секторах, в первую очередь через рост 
банковского финансирования малого 
и среднего бизнеса.  (0+)
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По словам адвоката Андрея Грохотова, 
у Никиты Юрьевича нет пока возмож-
ности оплачивать штраф. Его имущество 
оценено в сумму 4 млн рублей. Супруга 
Белых в комментарии федеральным масс-
медиа заявила, что бывший губернатор 
в колонии получает официальную за-
работную плату 7 тыс. руб. в ме-
сяц, из которых в пользу 
государства списывается 
4 тыс. руб. с копейка-
ми, а это примерно 
48 тыс. в год — полу-
чается плюс-минус 
тысяча лет на вы-
п л ат у б е зу м ной 
суммы. Она так-
же добавила, что 
все заработанные 
ден ьг и он т р ат и т 
на адвокатов.

Напомним, что, со-
гласно судебному вер-
д и к т у, Б е л ы х о бви н и л и 
в получении взяток на общую 
сумму 400 тыс. Евро от бизнесмена, 
выходца из СССР Юрия Зудхаймера, 
за покровительство в бизнесе. После того, 
как Зудхаймер приобрел активы «Но-
вовятского лыжного комбината» и УК 
«Лесхоз» у предпринимателя Альберта 
Ларицкого, выяснилось, что компании 
находились в предбанкротном состоянии 

и не в полной мере исполняли условия 
п риори те т н ы х и н ве ст п р о ек т ов, ч т о 
грозило расторжением договоров арен-
ды лесных участков со стороны прави-
тельства и привело бы к невозможности 
ведения бизнеса. Зудхаймер обратился 
к Никите Белых. Тот обещал предпри-
нимателю, что правительство региона 
закроет глаза на эти факты. За это он 
в 2014 году потребовал 400 тысяч евро. 
Последнюю часть взятки в 200 тыс. евро 
Белых получил в июне 2016 года, когда 
был с поличным задержан в московском 
ресторане.

Своей вины Никита Белых не при-
знал и сравнил себя с главным 

героем культового романа 
К ен а К и зи «Н а д к у-

кушкиным гнездом» 
— с в о б од о л ю б и-

вым пациентом, 
который попы-
та лся на вести 
свои собствен-
н ы е п о р я д к и 
в пс и х и ат ри-
ч е с к о й  л е -
че бн и це, к уда 

бы л пер ев еден 
из тюрьмы. 

Обвиняемый ут-
верждал, что его вина 

не доказана, и просил 
суд вынести оправдатель-

ный приговор. В итоге в феврале 
2018 года экс-губернатора Кировской 
области Никиту Белых приговорили 
к 8 года м колонии ст рогого режима 
и штрафу в 48,5 млн рублей. 19 месяцев, 
проведенных в следственном изоляторе, 
зачтутся в итоге общий срок. По УДО 
он может выйти из колонии в 2021 г.  (0+)

Продают еще одно старое здание в центре 
Кирова — бывший корпус завода «Красный ин-
струментальщик». Правда, есть сомнения в том, 
насколько вольно покупатель будет распоряжать-
ся купленными площадями. Есть информация, 
что сделки с земельным участком запрещены по 
решению судебных приставов.

Размещены сведения о продаже здания на 
улице Карла Маркса, 18. Фактически речь идет 
об одном из корпусов завода КРИН, который был 
построен еще в 1901 по проекту архитектора Ивана 
Чарушина для акцизного склада. За историческое 
здание площадью 3976 кв. м. продавец хочет по-
лучить всего 25,15 млн рублей, то есть 6,3 тыс. за 
квадрат. Помещения бывшего производственного 
корпуса нуждаются в серьезном ремонте.

Построенное в стиле красно-кирпичных про-
изводственных корпусов начала прошлого века 
здание является идеальным объектом для рекон-
струкции его помещений в модном стиле лофт. 
Этот стиль как раз и родился  в эпоху массового 
исхода промышленных предприятий из евро-
пейских и американских мегаполисов. На западе 
такие высвободившиеся помещения вначале «за-
дешево» реконструировали и сдавали под офисы 
и апартаменты. Так возникло целое направление 
в дизайне интерьеров.

В нашем городе не так много зданий, идеально 
подходящих для такого рода переоборудования. 
Одно из них — корпус №5 завода КРИН. Сейчас 
территория бывшего завода активно застраива-
ется. На месте снесенных в прошлом году зданий 
компании «Железно» и «Маяковская» строят 
жилые дома. 

Впрочем, продажа помещений на Карла Маркса 
— это очередное свидетельство наметившегося в 
последнее время тренда. Не так давно администра-
ция Кирова выставила на торги самый старый 
жилой дом города — резиденцию Аверкия Перми-
нова 1755 года постройки — по цене 10,2 за кв. м. 
Появилась информация и о том, что руководство 
БКК начало активно предлагать комплекс на Во-
ровского, 10. О планах по его продаже источники 
на предприятии сообщали «Навигатору» еще в 
начале прошлого года.  (0+)

Историческая 
распродажа КРИНа

Белых попросил об отсрочке выплаты 
многомиллионного штрафа

,   
 , 

 
  

. 
  

   
   

 , 
     

2021 .
 

  
 

  
:  

 
  

. 
  

  
 

 
.  

  
  

 
.

Защита экс-губернатора 
Кировской области Никиты 
Белых ходатайствует перед 
судом об отсрочке выпла-
ты штрафа в 48 млн рублей 
до 2024 года.
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: facebook.com/boris.titov.92

Стабильность безнадеги: 
бизнес споткнулся о налоги и коррупцию 

Большинство россиян – 62% – не верят, что в стране можно вести честный бизнес, следует из опроса ВЦИОМ*. Чуть больше трети 
настроены более оптимистично в этом вопросе. При этом каждый четвертый хотел бы открыть свое дело. Главными препятствиями для 
предпринимательства назвали бюрократию, высокие налоги, коррупцию, а также серьезные финансовые затраты.   (0+)

 ,
-  

 ,    «  - » 
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В эпоху роботизации и оптимизации биз-
нес-процессов очень важно успешное взаимо-
действие с другими людьми и понимание их 
намерений через эмоции.

Сегодня это качество напря-
мую зависит от эмоциональ-
ного интеллекта.

Эмоциональный ин-
теллект – это качест-
ва человека, которые 
отвечают за самомо-
тивацию, контроль 
собственных эмо-
ций, понимание и 
управление эмоция-
ми других людей. Это 
качества приобретен-
ные, а не врожденные. 
А значит вы можете нау-
читься управлять эмоциями 
в любом возрасте.

Многими учеными доказано, что 
первое влияние на принятие решений и 
действия людей оказывают их эмоции, а не 
интеллектуальные способности. А значит 

осознанность в этой области приводит к боль-
шему успеху.

   
   :

 Самопознание. Вы знаете свои сильные и 
слабые стороны, у вас есть уверенность в собст-
венных силах. Другими словами, осознанность.

 Самоконтроль. Вы умеете контролиро-
вать импульсивные чувства,  адаптироваться 

к изменяющимся обстоятельствам.
 Эмпатия. Вы знаете, как 

развивать и поддерживать 
хорошие отношения, легко 

общаться, вдохновлять 
и направлять других 
людей.

 Мотивация. Вы 
представляете свою 
цель и четко осозна-
ете каждый следу-
ющий шаг на пути к 

своей мечте. Ставьте 
себе SMART-задачи*.

 Социальные навы-
ки. Вы можете понимать 

эмоции, потребности и про-
блемы других людей, разрешать 

конфликты внутри команды.
Важно улучшать эмоциональный ин-

теллект для повышения собственной 
эффективности.

Первый шаг – это осознание чувств. Вы 
должны использовать эмоции, чтобы прини-
мать конструктивные решения и выстраивать 
линию поведения.

Например: при подборе сотрудников в 
компанию и на руководящие посты, обра-
тите внимание, что у ярких харизматичных 
лидеров всегда есть способность заражать 
эмоциями окружение. 

   
:

 Ставить себя на место другого челове-
ка, анализируя, с кем и в каком состоянии 
мы говорим. 

 Называть эмоции: свои и чужие. От-
делите эмоции, имеющие отношение к вам, 
от случайных

 Расширять кругозор: путешествуйте, 
читайте, занимайтесь самообразованием.

 Думать на шаг вперед: долгосрочное 
планирование.

Невозможно контролировать эмоции, но 
можно управлять реакцией на них.

Эмоциональный интеллект нужен нам 
для того, чтобы превращать намерения в 
действия, чтобы принимать обоснованные 
решения в важных для себя вопросах,для 
создания отношений с другими людьми 
продуктивными и безопасными способами.

А вы следите ли вы за своими эмоциями, 
когда принимаете решения?  (0+)

 , 
   

  

Наша жизнь показывает, что 
далеко не всегда умные люди 
добиваются успеха и высокого 
социального статуса. Почему 
так происходит? Что влияет на 
это?

  , 
    

    
   ,   

 . 
    

    
 .

Как правильно оценить свои возможности и подо-
брать оптимальный вариант жилой или коммерческой 
недвижимости? Для меня ответ очевиден – обратить-
ся к специалисту-риэлтору!

  

Одна из самых заметных перемен на рынке, с моей 
точки зрения, происходит в верхнем ценовом сегмен-
те. Еще несколько лет назад были популярны большие 
квартиры (площадью в 100, 200, 300 кв. м), которые 
строили в центре Кирова в 90-е. Сейчас они не так 
интересны. Спрос в сфере вторичного элитного жилья 
сохраняется на относительно новые квартиры в домах, 
которым 5-7 лет. Они в тренде, хорошо продаются 
по высокой цене.

Такую тенденцию достаточно просто объяснить. 
Сейчас немногие желают купить дорогую квартиру, 
требующую ремонта. А жилью, которому более 10 лет, 
необходимо обновление. Это влечет за собой серьез-
ные расходы, так как цены на престижные отделоч-
ные материалы зависят от валютного курса и сейчас 
обойдутся в солидную сумму. С другой стороны, те, 
кто мечтал о большой квартире в центре, могут найти 
интересные предложения. Прогнозированием и ана-
лизом рынка как раз занимается риэлтор, который 
и предоставляет выгодные условия для клиента.

 :
   

Я работаю с недвижимостью уже 9 лет. Ежедневно 
приходится встречаться и общаться с большим коли-
чеством людей. Хороший риэлтор всегда находится на 
связи с клиентами. Поэтому, как ни странно, лучшее 
по качеству обслуживание можно получить именно 
в крупной компании, где каждый специалист выполня-
ет свою работу, а не совмещает несколько должностей.

В компании «Риэлти Групп» административные 
и технические вопросы решают специально обучен-
ные люди, и риэлтору не приходится отвлекаться 
от общения с клиентом. А в сфере недвижимости 
очень важно быть с клиентом на одной волне!

  

Еще один важный признак, который позволяет 
отличить достойного специалиста в нашей сфере, — 
прозрачность комиссий. Те, кто давно работает 
на рынке недвижимости, прекрасно осознают цен-
ность репутации. Если у клиента после завершения 
сделки остается ощущение, подозрение или, не дай 
бог, уверенность в том, что его в чем-то обманули, 
агент теряет огромное количество потенциальных 
клиентов в будущем.

Поэтому профессиональный риэлтор вам доско-
нально объяснит, сколько, когда и за что вы запла-
тите. Естественно, все эти моменты будут отражены 
в договоре. В данном документе прописываются 
юридические и прочие услуги по сопровождению 
сделки с фиксированными суммами, а также указы-
вается сама комиссия. При продаже недвижимости 
ее минимальный размер составляет 50 тыс. рублей. 

Сегодня на рынке недвижимости 
города происходят серьезные 
изменения. В преддверии пере-
хода на эскроу-счета дорожают 
квартиры на первичном рынке, 
меняется и вторичный рынок.

Операции с недвижимостью: 

 ,   «  »
 «  »

Эмоциональный интеллект:
как стать успешнее, приручив эмоции

*SMART (  . – ). 
S (Speci  c) – 
M (Measurable) –  
A (Achievable) – 
R (Realistic) –  
T (Time-bound) –  
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Когда объект стоит больше 3 млн рублей, 
комиссионные обычно рассчитываются ис-
ходя из суммы сделки: от 3 до 5 процентов в 
зависимости от сложности продажи.

   
?

Многие не понимают, за что платить 
риэлтору такие деньги. Обывателю порой 
кажется, что достаточно просто выставить 
объявление и встретиться с по-
купателем. Поверьте, сей-
час рынок недвижимости 
так не работает. Этого 
просто недостаточно, 
чтобы ваша квартира 
или дом были прода-
ны в разумные сроки.

Во-первых, мно-
гие клиенты переоце-
нивают свою недви-
жимость. Они неосоз-
нанно включают в цену 
объекта свои позитивные 
воспоминания о событиях, 
которые с ним связаны. Но 
никто другой за это не готов пла-
тить. Поэтому нужны знания и опыт профес-
сионала, который может оценить квартиру 
по правильной рыночной стоимости, что 
позволит провести сделку на выгодных усло-
виях для каждой стороны.

Во-вторых, сегодня многие покупатели не 
располагают полной суммой. Даже если кто-

то заинтересовался вашей недвижимостью, 
у него просто может не быть достаточного 
количества денег. Таким покупателям нужно 
предложить выгодное ипотечное решение 
и помочь с получением кредита. Разобраться 
в требованиях банков непросто, еще сложнее 
выяснить причину отказа. Работая с риэл-
торской компанией, вы можете рассчитывать 
на полное сопровождение и корректировку 
заявления для получения результата в опти-
мальные сроки.

 :
  

Сейчас ставки по 
ипотечным креди-
там примерно оди-
наковые во всех бан-
ках — плюс-минус 
полпроцента. А вот 
остальные условия 
могут серьезно от-

ли чаться, начина я 
с требований по оформ-

лению пакета докумен-
тов и заканчивая такими 

важными параметрами, как 
первоначальный взнос или страхование.

Например, банки, которые реже отказы-
вают потенциальным заемщикам, обычно 
компенсируют свои риски более дорогой 
страховкой. Более того, для каждого конкрет-
ного покупателя стоимость полиса личного 
страхования высчитывается индивидуально 

исходя из возрастных особенностей и трудо-
вых условий. Наличие или отсутствие стра-
хования влияет на размер процентной ставки.

 — 
 

Даже если вы сами нашли покупателя, 
за юридическим сопровождением сделки 
лучше обратиться к специалистам. На-
пример, знаете ли вы, что делать с обреме-
нениями, выделением долей несовершен-
нолетним, оформлением отсутствующих 
документов? Квартиры или дома мы по-
купаем и продаем не каждый день. К тому 
же сумма сделки обычно такова, что лучше 
не рисковать!

По моим оценкам, практически 90% 
сделок на кировском рынке недвижимости 
совершаются с участием риэлторов. Есте-
ственно, мы общаемся по профессиональ-
ным каналам. Это очень важный инстру-
мент привлечения поиска потенциальных 
покупателей.

Часто мы «сводим» клиентов внутри 
нашей компании, что позволяет реализо-
вать недвижимость быстро и беспроблем-
но. В практике «Риэлти Групп» возможны 
и коллективные мозговые штурмы по слож-
ным вопросам прода жи или покупки 
объек тов. Мы всегда стремимся к разработ-
ке эффективных и новых способов оказа-
ния услуг для клиентов. Нами доказано, 
что гибкий ум риэлтора может решить са-
мую непростую задачу!  (0+)

 за что мы платим риэлтору

« . » 
   

 LIVE.
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: 57-68-46.
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– В следующем году мы планируем увели-
чить производство свинины с 35,5 тыс. тонн 
до 47 тыс. тонн. В наших планах – инвестиро-
вать около 1 млрд рублей в еще один свиновод-
ческий комплекс. Мы не гонимся за объемом. 
Наша задача – более полно загрузить все име-
ющиеся ресурсы: комбикормовый завод, земли, 
племенную ферму и так далее. Мы купили 
банкротное предприятие. Оно производило 
всего 3,5 тыс. тонн свинины. Мы решили там 
увеличить объем производства до 12 тыс. тонн. 

– Конечно, слежу за судьбой предприятия. 
Мне не безразлична судьба людей, которые 
остались работать там. После того, как контр-
оль над этим активом перешел группе компа-
ний «Дороничи», я за полгода несколько раз 
обстоятельно общался с Константином Гозма-
ном. Мы обсуждали и настроения в коллективе, 
и ход работ, и производственные показатели. 
Без ложной скромности могу сказать, что, 
по моей информации, в их холдинге это сейчас 
одно из лучших подразделений. Лидер по уро-
жайности, хорошие показатели и по свино-
водст ву, и в молочном направлении. 

О планах по расширению производства 
свинины стало известно осенью прошлого года. 
В марте 2019 года «Дороничи» начали предпри-
нимать конкретные действия, получив одо-
брение комитета кредиторов «Абсолют-Агро», 
который, впрочем, состоит из представителей 
агрохолдинга.

Напомним, что в конце 2017 года «Дороничи» 
выкупили долги ООО «Абсолют-Агро» перед 
ПАО Сбербанк на сумму свыше 800 млн рублей, 
став единственным арендатором всего имуще-
ственного комплекса предприятия-банкрота.

  

Бывший совладелец «Абсолют-Агро» Сергей 
Доронин рассказывал «Навигатору» о том, что 
свиноводческая площадка в Кирово-Чепецком 
районе потенциально привлекательна для ин-
весторов, так как обладает серьезным заделом 
для дальнейшего расширения производства. 
На ней уже построена инженерная инфраструк-
тура, которая позволяет в течение небольшого 
времени возвести дополнительные помещения 
и в два-три раза нарастить маточное по-
головье свиней.

В недавнем интервью «На-
вигатору» Сергей Доронин 
отмеча л, что прина дле-
жавшие ранее «Абсолют-
Агро» активы вносят 
существенный вклад 
в производственные 
показатели агрохол-
динга «Дороничи».

– Конечно, слежу за 
судьбой предприятия. 
Мне не безра зли чна 
судьба людей, которые 
остались работать там. 
Я интересуюсь происходя-
щим. С кем-то мы регулярно 
созваниваемся. После того, как 
контроль над этим активом перешел 
группе компаний «Дороничи», я за полгода 
несколько раз обстоятельно общался с Констан-
тином Гозманом. Мы обсуждали и настроения 
в коллективе, и ход работ, и производственные 
показатели. Без ложной скромности могу ска-
зать, что, по моей информации, в их холдинге 
это сейчас одно из лучших подразделений. 
Лидер по урожайности, хорошие показатели 
и по свиноводству, и в молочном направлении, – 
рассказывал Сергей Александрович.

В свою очередь, генеральный директор агро-
промышленного холдинга «Дороничи» Конс-
тантин Гозман, в конце прошлого года озвучивая 
планы по развитию бизнеса, упоминал, что ком-
пания готова инвестировать около 1 млрд рублей 
в еще один свиноводческий комплекс.

– В 2019 году мы планируем увеличить 
производство свинины с 35, 5 тыс. тонн 
до 47 тыс. тонн. В наших планах – инвестиро-
вать около 1 млрд рублей в еще один свиновод-
ческий комплекс. Мы не гонимся за объемом. 
Наша задача – более полно загрузить все име-
ющиеся ресурсы: комбикормовый завод, земли, 
племенную ферму и так далее. Мы купили бан-
кротное предприятие. Оно производило всего 
3,5 тыс тонн свинины. Мы решили там увели-
чить объем производства до 12 тыс. тонн, – го-
ворил господин Гозман.

 

Кстати, расширение производства на пло-
щадках «Абсолют-Агро» – не единственный 
крупный проект «Дороничей». Уже начал свою 
работу животноводческий комплекс в Немском 
районе на 3 100 коров.

Новая ферма сейчас заполнена примерно 
на одну четверть. Пока там содержится 808 го-
лов дойного стада и производится порядка 
21 тонны молока в сутки. Об этом господин 

Гозман рассказал губернатору 
Игорю Васильеву во время 

посещения проектной 
площадки.

Н а  т е к у щ и й 
момен т в нову ю 
ферму уже вло-
ж е н о  о к о л о 
1,3 млрд рублей. 
Н а д в е т р е т и 
проект финан-
сируется за счет 
к р е д и т н ы х 

средств. Плано-
вый объем инве-

стиций — свыше 
2 млрд руб лей. Также 

было объяв лено, что на 
полную мощность ферма 

в Немском районе выйдет 
к 2023 году.

Из этого можно предположить, что «Доро-
ничи» вряд ли планируют наполнять ее за счет 
приобретения скота у сторонних поставщиков. 
Темпы увеличения поголовья, скорее, говорят о 
том, что холдинг рассчитывает на естественный 
прирост дойного стада до расчетных показате-
лей в 3100 голов.

Проект агрохолдинга «Дороничи» станет 
визитной карточкой достижений региональных 
властей в сфере развития агробизнеса.

– Летом состоится торжественное откры-
тие, будем приглашать коллег из Минсельхоза 
России. Есть чем гордиться, есть что пока-
зать, — прокомментировал губернатор Игорь 
Васильев.  (0+)

 , 
   

 « »

 , 
  « - »

«Дороничи» обрастают салом
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Агрохолдинг «Дороничи» планирует реализацию крупного проекта 
по увеличению мощностей свиноводческого комплекса в Кирово-
Чепецком районе на площадке обанкротившегося «Абсолют-Агро», 
производственные активы которого находятся в аренде у холдинга 
Гозмана – Занчурина.
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— Основанием для доначисления 
НДС в сумме более 200 млн. руб. 
послужил вывод налогового органа 
о занижении налогоплательщи-
ком налоговой базы в результате 
не исчисления налога с операций, 
связанных с передачей взаимозави-
симому ЗАО – участнику договора 
совместной деятельности имущест-
ва в размере, превышающем вклад 
данной организации в совместную 
деятельность, в том числе не учтена 
стоимость подлежащих передаче по-
мещений общего пользования. 

Признавая решение налогового 
органа недействительным, суды трех 
инстанций приняли во внимание, что 
на период проведения проверки раз-
мер вкладов и результаты совместной 
деятельности не были определены; 
договор о совместной деятельности 
свое действие не прекратил. Учиты-
вая, что окончательная стоимость 
объекта, подлежащего передаче участ-
никам договора о совместной деятель-
ности, не установлена, суды пришли 
к выводу, что определить стоимость, 
подлежащую включению в объект на-
логообложения НДС, не представля-
ется возможным. Налогоплательщик 
одержал победу. 

(Определение Верховного суда РФ от 
22.02.2019 № 304-КГ18-25779 по делу № А70-

8749/2017, ООО «Упрснабсбыт»)

При возврате имущественного 
налога начинать заполнение декла-
рации 3-НДФЛ следует с того года, в 
котором возникло право на вычет (но 
не ранее 3-х предыдущих периодов).

  

Срок на возврат налога законода-
тельно не ограничен, то есть подать 
3-НДФЛ возможно в любой день 
года. Для получения налогового 
вычета в налоговой инспекции, 
вам нужно, по окончании того года, 
за который вы хотите вернуть нало-
ги, подать в налоговую инспекцию 
декларацию 3-НДФЛ, заявление на 
вычет и документы, подтверждаю-
щие право на вычет. После того, как 
налоговая инспекция проверит ваши 
документы, вы получите денежные 
средства на расчетный счет. То есть, 
уплаченные налоги, вернутся к вам.

В некоторых случаях возможно 
получение вычета за 3 предыдущих 
года. Сумма, которая будет возвра-
щена, будет определяться исходя 
из уплаченного НДФЛ за 3 года.

Заполнение налоговых декла-
раций 3-НДФЛ для получения 
имущественного вычета начи-
найте с более раннего периода – 
с 2015 года. Затем, если доходов 
недостаточно для того, чтобы ис-
пользовать весь вычет в декларации 
за 2015 год, переносите остаток 
вычета в следующую декларацию 
3-НДФЛ за 2016 год и т.д.

  3-  

Подать декларацию 3-НДФЛ 
в налоговую инспекцию можно сле-
дующими способами: сдать лично, 
отправить по почте, подать через 
Интернет, а также на сайте ФНС. 

Налоговики проиграли 
суд о доначислении 
бизнесу 200 миллионов
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Если вы хотите получить возврат уплаченного налога, то необходимо 
заполнить и подать в налоговую инспекцию декларацию 3-НДФЛ. 
Вы можете обратиться в Аутсорсинговую компанию «Бухгалтерское 
дело» для составления декларации 3-НДФЛ. Мы поможем вам учесть 
все тонкости оформления декларации.

Налоговый орган поторопился с исчислением НДС 
с совместной деятельности налогоплательщика, и суд 
признал такое решение контролеров незаконным.
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Вернуть свое:
гид по налоговому вычету
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e-mail: kostinkostin2008@mail.ru
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СТРОИТЕЛЬНЫЕ УСЛУГИ
ПЕНОПЛАСТ, СКОРЛУПА ППС для утепления труб, любого диаметра 
и толщины от производителя.

Тел.(8332) 55-60-13, 77-10-93

Продукция деревообработки от производителя: поручни, балясины, 
ступени, вагонка, пол, блок-хаус, погонаж, лестницы деревянные 
(производство и установка), производство дверей. 

тел. 75-23-18

Профлист. Подшипники (8332) 46-60-89, 703-089

Разработка и изготовление индивидуальных моделей ЭЛЕМЕНТОВ 
ФАСАДНОГО ДЕКОРА ( карнизы, молдинги, откосы, подоконники, 
колонны, пилястры и многое другое). 

тел.: (8332) 75-55-72, 55-78-20 
E-mail: mp@penoceh.ru

Спецодежда, средства индивидуальной защиты, 
огнетушители

Тел. (8332) 704-586

ТЕРМОПАНЕЛИ: с акрило-полимерным покрытием, 
с мраморной крошкой, клинкерные. ООО ПК «ВикРус»

Выставка «Загородный Дом», 
ул. Солнечная, 8В 
Тел. 77-10-93, 8953-945-55-72

Электроды для ручной дуговой сварки, 
диаметр от 1,6 до 6,0 мм.

тел. 703-089, 46-60-89

ВАКАНСИИ
В салон цветов требуется сотрудник на должность флориста с 
творческими способностями

38-37-73

ПРОЧИЕ УСЛУГИ
Лазерная резка листового металла (сталь, нержавеющая сталь, 
алюминий, медь, латунь), а так же текстолита, керамики, паронита, 
металлопластика. Любые гравийные работы, токарные, фрезерные. 
Максимальный размер заготовки 2500 х 1250 мм, толщиной до 6 мм. 
Точность раскроя до 0,1 мм.

тел.: 75-55-72, 55-77-56, 
E-mail: mp@penoceh.ru

Эвакуация грузовой техники, тех.помощь.  ООО «САНАВТО» тел.: 78-40-66, 
78-40-46, 78-40-26, 78-40-23 



10  13 (467) # 08.04.19 •   57-68-46 • E-mail: svetatet@yandex.ru
navigator-kirov.ru 

Н
ещ

ит
ов

о:
на

ру
ж

но
й 

ре
кл

ам
е 

ну
ж

на
 ч

ис
тк

а



11 13 (467) # 08.04.19 •   57-68-46 • E-mail: svetatet@yandex.ru
navigator-kirov.ru

Соучредитель рекламного агентства «Дизайн-экспресс» и «Кировской областной типог-
рафии», экс-министр культуры Кировской области Павел Сырцев рассуждает о том, кто 
потеряет от ограничений на наружную рекламу, а также сравнил методы работы админи-
страции Белых и правительства Васильева.

 

– Неспециалисты вспоминают о наружной 
рекламе обычно только после заявлений 
властей о том, что пора бы очистить город 
от низкосортных вывесок и баннеров. 
Как вы относитесь к подобным заявлениям? 
Это передел рынка?

– Я в этом вопросе согласен с главой ад-
министрации Ильей Шульгиным. В сфере 
наружной рекламы нужны очень серьезные 
действия. Та вакханалия, которая творилась 
все предыдущие годы, должна рано или позд-
но закончиться. Не может приличный город 
быть хаотично обвешан непонятной рекламой. 
Шаги по наведению порядка нужно было бы 
предпринять давным-давно.

Наша компания участвовала в разработке 
стандартов оформления городского простран-
ства совместно с администрацией, торгово-
промышленной палатой, где я председатель 
комитета по рекламе, деловым сообществом 
еще несколько лет назад. Но тогда этот проект 
остановился. Весь тот труд ушел в никуда.

Конечно, при наведении порядка придется 
вторгаться в действующий рынок. Фактиче-
ски резать по живому. Безусловно, это затро-
нет интересы ТСЖ, которые зарабатывают 
на сдаче в аренду фасадов. Но я не считаю 
правильным, когда кто-то решает свои зада-
чи за счет ухудшения качества городского 
пространства.

Я часто езжу по работе, просто путешест-
вую, но такого бардака, как у нас, нет нигде, 
тем более в Европе, с которой нас так любят 
сравнивать. Можно взять и более близкие 
ориентиры, сравнить с российскими города-
ми — Нижним Новгородом и Казанью. Гости 
нашего города зачастую испытывают шок от 
изобилия разношерстной рекламы на фасадах 
зданий, особенно на центральных улицах.

– В чем еще в данной нише Киров может 
брать пример с более крупных городов?

– Наш город отличается фактическим 
отсутствием световой рекламы. Ее действи-
тельно не хватает. Почему ее нет? Это очень 
недешевое удовольствие. Издержки на при-
обретение и обслуживание светодиодных 
экранов у нас почти такие же, как в крупных 
городах. А цены за размещение рекламы в Ки-
рове в разы ниже. Такие проекты окупаются 
у нас слишком долго.

– Ожидаете ли вы, что ваш бизнес и вообще 
индустрия наружной рекламы понесут потери 
при «наведении элементарного порядка»?

– Не думаю, что при наведении порядка 
«Дизайн-экспресс» понесет существенные 
потери. Да, у нас будут некоторые выпадающие 
доходы, но, полагаю, после наведения порядка 
рекламодатели вернутся к размещению на-
ружной рекламы на классических билбордах 
3х6 м. Тогда предприятия, у которых есть сеть 
конструкции и производственные мощности, 
смогут что-то зарабатывать.

Дело в том, что в последнее время содержа-
ние сети рекламных конструкций для многих 
стало невыгодно. Во многом как раз из-за 
того, что реклама размещается на фасадах где 
и как попало. В такой политике есть и прямая 
финансовая заинтересованность муниципа-
литета. Он получает доходы только за счет та-
кой регламентированной наружной рекламы. 
С рекламы на фасадах город ничего не имеет.

– Как в целом вы оцениваете текущую 
ситуацию на рынке наружной рекламы?

– В последние несколько лет мы имеем 
более или менее стабильный объем зака-
зов, присутствуют, может быть, колебания 
процентов в 5 в ту или другую сторону. 
По сравнению с периодом до 2008 года си-
туация изменилась кардинально. Тогда был 
действительно бурный рост заказов. К насто-
ящему времени мы лишь восстановили объ-
емы еще 10-летней давности и то не по всем 
направлениям.

Но это не повод для пессимизма. Думаю, 
что наружная реклама не умрет. Она будет 
присутствовать на локальных рынках. Тем 
более когда речь идет об оформлении вход-
ных групп, о каких-то представительских 
элементах. Без них ни одно предприятие 
не может работать.

Если говорить о билбордах, то там ситу-
ация очень изменчивая. Спрос со стороны 
рекламодателей сохраняется, но мы видим 
тренд на сокращение заявок. Сейчас бюджеты 
из этой сферы постепенно перекочевывают 
в сеть. Этот тренд характерен не только 
для кировского рынка, но в нашем городе 
он наиболее заметен.

Дело в том, что в рекламе существует пря-
мая связь с потребительским рынком. Так как 
наш регион, мягко говоря, не является ли-
дером роста, то и серьезных расходов на на-
ружную рекламу нет. Если и инициируются 
какие-то крупные кампании, то они исходят 
в основном от федеральных брендов.

– Интересен ли кировский рынок круп-
ным федеральным операторам наружной 
рекламы?

– В Кирове нет крупных федеральных 
игроков. Это объясняется просто, мы — 
не Москва, не тот масштаб. У нас слишком 
низкие доходы от размещения. Но в целом 
в тех сферах, где мы работаем, существует 
очень серьезная борьба. Она не всегда чест-
ная. Например, когда речь идет об изготовле-
нии рекламы, то приходится бороться с так 
называемым гаражным бизнесом, который 
зачастую практически не платит налогов.

В свою очередь, в полиграфической сфере 
клиенты иногда уходят под предлогом более 
низких цен. Но здесь огромное значение 
имеет качество. Поэтому на выходе дем-
пингующая компания не может обеспечить 
обещанный уровень исполнения, на который 
рассчитывал заказчик. Такие клиенты воз-
вращаются к нам.

– Не так давно появилась информация 
о том, что вы с партнерами начинаете со-
трудничество с Ижевским полиграфиче-
ским комбинатом…

– Мы приостановили этот проект, так 
как пока нет ясности от второй стороны — 
правительства Удмуртии. Изначально было 
интересное предложение, которое позволяло 
нам расширить работу на рынке соседней 
республики. К тому же у нас есть опыт по вос-
становлению работы полиграфического пред-
приятия, который наша команда отработала 
на Кировской областной типографии. Но уд-
муртские власти пока так и не определились 
с тем, что же они хотят получить в итоге. 
Сейчас ждем от них конкретных решений.
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– Вы уже упоминали об уходе рекламных 
бюджетов в сеть. В полиграфической сфере 
такая же ситуация? Экран вытесняет бумагу? 
Или есть растущие сегменты?

– Из всех секторов полиграфии сейчас растет 
производство упаковки. По крайней мере, там 
существует определенная стабильность. Поэтому 
мы осуществили очень серьезные инвестиции в это 
направление.

Сейчас регистрируем федеральный бренд, 
под которым будем продвигать услуги в сфере изго-
товления упаковки. Задача – увеличить количество 
заказов из-за пределов региона. С локальным лей-
блом «Кировская областная типография» сложней 
привлекать заказчиков из-за пределов области.

– А какая конъюнктура существует в других 
сегментах?

– Если мы говорим про книги, то мы видим 
достаточно ровный спрос. Часто клиенты, для ко-
торых мы напечатали книгу, обращаются к нам 
за изданием следующей. Тем более, мы работаем 
в востребованной нише высококачественных сред-
них и малотиражных изданий. Но расширять свое 
присутствие пока не видим необходимости. Это 
не очень маржинальный рынок. Дело в том, что 
сотрудничество с авторами обычно предполагает 
серьезный объем работ по допечатной подготовке. 
Поэтому часто лучше отдать предпочтение другим 
вариантам загрузки оборудования, чем привле-
кать дополнительных дизайнеров, корректоров, 
редакторов.

– Прошло уже несколько лет после вашего 
ухода из правительства. Вы следите за тем, что 
там происходит сейчас? Скучаете?

– Я, естественно, слежу за политическими про-
цессами. Когда долго работаешь в определенной 
сфере, то сложно взять и все забыть. Что касается 
того, скучаю ли я по работе в правительстве... Нет, 
не скучаю.

Это был огромный опыт. В первую очередь, 
опыт взаимодействия с очень большим коли-
чеством людей. Это не только какие-то первые 
лица. Это и сотрудники, в системе работает очень 
большое количество профессионалов. При этом 
у нас в регионе зарплаты чиновников одни из са-
мых низких в России — притом, что задачи порой 
гораздо сложней. В Кировской области прихо-
дится работать в условиях постоянного дефицита 
или полного отсутствия средств. Согласитесь, это 
непросто.

– Изменилась ли «внутренняя кухня власти» 
после смены руководства области?

– Конечно, поменялась. Кухня стала совершен-
но другой. У предыдущей команды были плюсы 
и минусы, но была активность. Возможно, отчасти 
эта активность была основана на пиаре. Но она 
стимулировала на всех работу.

После смены руководителя региона первона-
чально была установка на то, что раньше все было 
неправильно, нужно все изменить. Хотя я уверен, 
что это далеко не так. Было меньше бюрократизма 
и больше открытости. Даже на среднем уровне 
региональной власти была гораздо большая сво-
бода действий, в том числе и при взаимодействии 
с федеральным центром.

Сейчас каждый шаг требует получения массы 
виз. Пока не получишь все подписи, шага не сту-
пишь. Конечно, и сейчас есть неоспоримые успехи 
по ряду направлений. В первую очередь они связа-
ны с участием области в федеральных программах. 

Возможно, подход по «наведению элементар-
ного порядка» принесет более весомые результаты. 
Сложно сказать, пока недостаточно времени, 
чтобы давать какие-то оценки эффективности. 
В сфере госуправления, в отличие от бизнеса, ре-
зультаты, пожалуй, действительно нужно изме-
рять пятилетками.  (0+)
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– Снега в сезоне 2018/2019 выпало в пол-
тора раза больше, чем мы ожида ли. Тем 
не менее, в настоящее время мы рассматри-
ваем возможность удержания с подрядных 
организаций 10 – 15% суммы, которая была 
заложена в контракте на подходящий к концу 
сезон. Стоит вопрос об отказе в приемке работ 
по вывозу снега в объеме более 82 тыс. кубо-
метров. Субподрядчик ООО «Ресурспро-
ект» не подтвердил выполнение этих работ. 
На задействованных машинах не работали 
датчики ГЛОНАСС, нет замеров объема ку-
зовов задействованного транспорта. Сейчас 
мы дополнительно предусматриваем на сле-
дующий зимний сезон увеличение объемов 
вывозимого снега на 120 тыс. куб. м.

После зимы дороги вышли в не очень хоро-
шем состоянии. Сейчас мы активно занима-
емся ямочным ремонтом улиц. Что касается 
пешеходной части, то в планах – навести по-
рядок на тротуарах к 25 апреля.

Чтобы содержать в порядке всю эту инфра-
структуру, нужны ресурсы, в первую очередь, 
техника. Сейчас я вижу пробелы как по коли-
честву, так и по функционалу. Мы направили 
в адрес администрации Кирова предложения 
по расширению парка машин. Второй важный 
момент. Буду добиваться, чтобы техника 
была оборудована датчиками не только теми, 
которые отслеживают ее передвижение, 
но и теми, которые позволяют контролировать 
включение рабочих механизмов. Это необ-
ходимо, чтобы было ясно и понятно, кто чем 
занимается в каждый момент времени. Все это 
должно сопровождаться созданием целостной 
электронной системы управления.

В программу мы также закладываем пере-
ход на использование при зимнем содержании 
улиц жидких реагентов. Практика других 
городов показывает, что это позволяет сделать 
улицы намного чище.

Еще один элемент — приобретение техни-
ки, которая может работать на газомоторном 
топливе. Это целая федеральная программа, 
которая имеет под собой экономическое 
и экологическое обоснование. А техники мы 
планируем закупить действительно много.

 , 
   

« »

– Раньше у руководства ДДХ и города была 
позиция о том, что дробление контрактов на 
содержание улиц приводило к проблемам, 
подряды получали слабые организации. 
Прошедшая зима развеяла все эти доводы. 
Слышал заявления руководителей города, 
что за зимнее содержание можно поставить 
«четыре». Я считаю, что нужно поставить 
два балла, и ГДМС в том числе. Не справил-
ся ГДМС, а не субподрядчики. В чем смысл 
укрупнения лотов? Тем более, в прошлом 
зимнем сезоне за счет конкуренции было 
сэкономлено, насколько я помню, более 17% 
выделенных средств. Более 100 млн рублей 
пошли на дополнительный ремонт дорог.

 , 
  « »

– Мы следим за дорогами четвертый сезон. 
И видим, что одной из причин, которые ме-
шают уборке города, являются брошенные на 
обочинах автомобили, «подснежники». Чтобы 
качественно убирать, объект должен быть под-
готовлен. То есть стоит вопрос об эвакуации 
брошенных машин и организации парковки.

У нас уже очень долго говорят о необхо-
димости создания муниципальной службы 
эвакуации или привлечения к этому делу 

Дорожные контракты 
Эксперты группы общественного контроля за ремонтом дорог 
и чиновники рассказали о своем видении проблем дорожной 
сферы и возможных механизмах их решения.

частного подрядчика. Но договоренностей с 
ГИБДД по этому вопросу так и нет. Полити-
ческое решение так и не принято.

 , 

– Положительный момент в том, что зна-
чительный объем работ в уходящем сезоне 
не принят автоматически. Раньше, в преды-
дущие сезоны, принималось 100% работ. Что 
касается количества выпавшего снега, мы не 
можем принимать на веру заявления УДиПИ. 
Мы сделаем соответствующий запрос в мете-
орологические службы об объемах выпавшего 
снега в сезоне 2018/2019 годов и сравнитель-
ные показатели за два-три прошлых сезона.

В прошедшую зиму мы столкнулись с тем, 
что после укрупнения лотов основные подряд-
чики порой оказывались не в состоянии чи-
стить снег. В конечном итоге они вынуждены 
были приглашать на субподряд организации, 
которые раньше уже несколько лет работали 
на этом участке. Они имеют технику и базу в 
непосредственной близости от тех районов, 
за очистку которых от снега несли и по факту 
сейчас несут ответственность. Ситуацию уда-
лось исправить. После возращения организа-
ций, хотя и на условиях субподряда, улицы и 
дороги в тех района стали чистить на отлично.

Полагаю, что после завершения текущих 
контрактов мы должны будем вернуться к 
старой системе, к подрядам на сравнительно 
небольшие районы города. Пусть они дейст-
вительно будут не на сезон, а, допустим, на 
четыре года.

По сути, нужно по новым объектам наце-
ливаться на «контракты жизненного цикла», 
по которым подрядчик не только проектирует 
или строит дорогу, но и получает подряд на 
ее содержание. Эта тема в последнее время 
активно обсуждается на федеральном уровне. 
Контракты жизненного цикла уже много лет 
используются в дорожном хозяйтсве других 
стран и доказали своию эффективность.  

Полагаю, именно на таких принципах 
должна строиться дорога Опарино–Альмеж. 
Это капитальный объект, который создается 
практически с нуля. Именно на таких объек-
тах можно получить максимальные преиму-
щества такого рода контрактов, когда фирма, 
которая привлечена к строительству, получит 
возможность зарабатывать и на ее содержа-
нии, а вместе с тем будет нести реальную 
ответственность за качество строительства. 
По сути, по такому же принципу мог бы стро-
иться и путепровод в Чистые Пруды.
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 ждет поворот

 , 
   

 
– По действующему контракту работы на 

путепроводе в Чистые Пруды должны быть 
завершены 31 августа. Мы ожидаем, что сроки 
будут соблюдены, по финансированию мы 
также не видим рисков. Отдельная тема — 
сохранение переездов на ул. Комсомольской 
в сторону улицы Потребкооперации. Фе-
деральное министерство транспорта тран-
слирует идеологию, согласно которой они 
должны быть закрыты, поскольку находятся 
в непосредственной близости от путепровода. 
Мы считаем, что это это нецелесообразно, так 
как путепровод не дублирует их функции.

Что касается опасений о возможных за-
торах, которые возникнут после введения 
в строй путепровода в районе перекрестка 
улиц Щорса – Попова, пока преждевременно 
обсуждать этот вопрос. Еще не разработаны 
методики, которые позволяют оценивать 
потенциальный трафик. До тех пор, пока нет 
объекта, мы только предполагаем, что может 
произойти или не произойти в будущем. 
Действительно, есть риски на перекрестках 
с ул. Щорса и Воровского. Мы рассчитываем 
получить предложения от специалистов в 
организации дорожного движения по наибо-
лее рациональной интеграции путепровода в 
транспортную сеть города.

После выхода указа президента феде-
ральный минтранс нас начал уже подгонять. 
В национальном проекте с 2019 года будет 
целевой показатель — количество контрак-

тов, заключенных на принципах контракта 
«жизненного цикла».

В методических рекомендациях они 
включили туда капитальный ремонт, ремонт 
и содержание дорог.

Но по действующему сейчас законода-
тельству объединение в один лот этих работ 
рассматривается как ограничение конку-
ренции и ведет к штрафу.

Сейчас, в 2019 году, нас обязывают заклю-
чить контракты на принципах «жизненного 
цикла». При этом минтранс поставил себе 
срок изменения нормативно-правовой базы 
31 декабря 2019 года.

Даже после того, как мы получим в руки 
усовершенствованную нормативную базу, 
будут определенные сложности. Допустим, 
мы сейчас будем ремонтировать дорогу Ки-
ров–Малмыж–Вятские Поляны. Ее общая 
протяженность 340 км, а запланированный 
на 2019 год объем ремонта — 26 км. Причем 
он разбит, там больше 10 участков. Если по-
смотреть на карту, то они как азбука Морзе.

При таком подходе в случае заключения 
контрактов «жизненного цикла» мы по-
лучим настоящий бенефис подрядчиков. 
Каждый километр-два будет то один, то 
другой ответственный за содержание еди-
ной трассы. Одно дело – запроектировать и 
в чистом поле построить новую дорогу, тогда 
да, контракты «жизненного цикла» будут 
работать. Но на существующих объектах 
они могут привести к очень серьезным про-
блемам.  (0+)

57% 
  ,  

   
   

   
 .    

   
«    

»   
130    .  2019  

  50 . 



14  13 (467) # 08.04.19 •   57-68-46 • E-mail: svetatet@yandex.ru
navigator-kirov.ru

В первую очередь, страховые компании, 
которые входят в Российский союз автостра-
ховщиков (РСА), беспокоит необходимость 
оплачивать иски со стороны страхователей, 
но в нашем регионе на этот счет все спокойно. 
Кировская область оказалась в «зеленой 
зоне» — на 79 месте в рейтинге регионов. 
Страховым компаниям наиболее выгодно 
было продавать полисы ОСАГО на Чукотке 

(86 место), а самым проблемным регионом 
оказалась Северная Осетия. За год риск 
продажи страховых полисов на Вятке рез-
ко снизился. За прошлый год наш регион 
опустился в рейтинге на 32 строчки и стал 
гораздо привлекательней для страховых 
компаний.

При этом выручка от продажи полисов 
ОСАГО, по данным группы «Страхование 

сегодня», в целом по РФ выросла незначи-
тельно, всего на 1,75%. Интересно, что про-
дажи новых автомобилей за 2018 год росли 
куда быстрей. По данным портала 1gai.ru, 
в прошлом году было продано 1,8 млн но-
вых автомобилей. Это больше показателей 
2017 года на 12,8%.

За два первых месяца текущего года про-
дажи новых легковых авто и малых грузови-
ков в России просели на -1,8% (г/г). Нужно 
отметить, что на этом фоне увеличивается 
число легковых машин, проданных в кредит. 
По данным Национального бюро кредитных 
историй, в начале текущего года количест-
во выданных автокредитов увеличилось 
на 8,2%. Рост кредитных покупок в нашей 
области в два с половиной раза больше — 
+21,7%.  (0+)

 , 
  

  
  

Страховщики подвели итоги выплат по обязательному 
автогражданскому страхованию за 2018 год. В нашем 
регионе вероятность оказаться участником страхового 
случая по ОСАГО равнялась 1/25, если точнее, 4,1%. Это 
заметно меньше, чем в среднем в России. В стране каждый 
20 автовладелец (5,1%) оказывался участником ситуаций, по 
которым производятся платежи обязательного страхования.

ОСАГО теряет токсичность
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ГРУЗОПЕРЕВОЗКИ
Гор., обл., РФ  Грузовое такси «ПОДОРОЖНИКИ», Фольк., Газели, Бычки, подача 

15 мин,нал/безнал, дог-ры на трансп.обсл, От 420 р/час и 11,5 р/
км, без вых.

340-320, 777-491, 
www.340-320.ru

РФ, Краснодар, 
Пятигорск, Тюмень, 
Омск, Новосибирск, 
Барнаул

 AKTROS, 20 т, штора, 96 куб.м, 13,6 м., SCANIA, 100 куб.м, 
полуприцеп

78-40-66, 78-40-26, 
78-22-30

Сборные грузы 
по РФ, Москва, 
Екатеринбург, Пермь

 ARTEGO Мерседес 6,8 м, РЕНО, 4-10 т, Мерседес бортовая 
платформа 7,2м., 13т, Кран-манипулятор 3т., Камаз-вездеход, 
Самосвал, Вездеход-манипулятор, любая форма оплаты, выделяем 
НДС

78-40-23, 78-40-46, 
78-22-67

Гор., обл. Автокран-борт, манипулятор, стрела до 3 т, борт до 6 т, размеры 
кузова 5х2,1 м. Фреза для ямочного ремонта. При заказе на 4 ч и 
больше - Скидка!!! Самосвал 15 т. Песок, щебень, гравий и т.д 

77-10-11

Гор., обл., РФ Автоуслуги Валдай, открытый борт, 5 т.,6 м, груз до 8 м. Нал/
безнал.

786-796

Гор., обл., РФ Газели, бычки, фольксваген.(с 8:00 до 20:00) Любая форма 
оплаты. Диспетчерские услуги.

340-111, 78-96-35, 
340-111@bk.ru

РФ Мерседес 1223 6 т, V 45 куб.м,тент, штора,длина 7 м + прицеп 5 т 
V 47 куб.м, тент длина 7,50 м верх, бок, зад. Общий V = 92 куб.м

467-460, 25-15-20

РФ Мерседес-1217, 47 куб.м, до 6 т, 7,70 м, фургон 46-74-60, 25-15-20, 
8-912-701-16-75

РФ Скания -93, г.п. 8 т, объем 50 куб./м, длина 7,8 м, фургон, 
Скания-113, реф. 12т, длина 8,5 м, V 50 куб.м., попутные грузы, 
нал./безнал

46-74-60, 25-15-20, 
31-91-30

Гор., обл., РФ Форд транзит, 1 т 8-953-131-58-85

СПЕЦТЕХНИКА
Гор, Обл  Аренда автовышки. Коленчатая – 22м. Телескопическая – 

18м. Цена от 900 р/ч. Без выходных. Нал/Безнал. Заключаем 
договора. На объем работ действуют скидки.

73-83-72, 
+79229938372, 
738372@mail.ru, 
www.spectech43.ru

Гор., обл.  Щетка дорожная-уборочная. Гидроклин, гидромолот. Виброкаток 
(трамбование, укатывание различного грунта), Ямобур (бурение 
отверстий в грунте до 2,5 м, закруч. винт. свай). Самосвал 15т.
Снегоочиститель роторный, снегометатель. Песок, щебень, гравий 
и т.д 

77-10-11

Гор., обл., РФ  AKTROS Мерседес, Кран-борт до 15т., от 7м. до 8,5м., Кран-борт 
вездеход 10т., 6м. Цена от 950р.-за 1 час. Эвакуация грузовой 
техники, тех.помощь.

52-23-57, 78-22-30, 
78-40-46, 78-40-66

Гор., обл., РФ АВТО - КРАН 14-32 т., стрела 14-40 м. КРАН-БОРТ 11тн, длина 
6.7м, стрела 3тн.

44-33-30, 57-99-63, 
8-912-824-93-90, 
8-912-375-31-98, 
www.avtokran43.ru

Автокран - 90 т., стрела до 43м.. Нал/безнал 77-30-77, 77-00-77, 
49-57-23

Автокран бортовой КамАЗ-стрела от 5 т. до 9 т., борт от 15 т. до 
25 т+прицеп 8 м./15 т., нал/безнал, без выходных.

77-30-77, 77-00-77, 
49-57-23

Гор., обл. Автокран-борт, манипулятор, стрела до 3 т, борт до 6 т, размеры 
кузова 5 х 2,1 м. При заказе на 4 часа и больше - Скидка!!! 
Самосвал 15т. Песок, щебень, гравий и т.д

77-10-11

Гор., обл., РФ Автокран-борт-вездеход, борт 10т., 6м., Вездеход-самосвал 10т., 
Автокран-борт мерседес до 15т., до 8,5м. Эвакуация грузовой 
техники, тех.помощь. От 950р - за 1 час.

78-22-30, 47-74-98, 
78-40-26

Гор., обл., межгород Кран - борт г/п 12т., кузов 6,5/2,45/1,2 ,манипулятор г.п.3т(6т) 
длина10м , прицеп 8м 10т. Гор., обл., межгород , нал./безнал.

49-23-83

Кран-борт 5 т, кузов до 6 м, стрела 12 м - 3 т 75-31-85, 
8-912-829-52-44

УСЛУГИ ГРУЗЧИКОВ
Гор., обл. Автогруз-43. Транспорт малый и большой до 22 куб.м. Грузчики, 

квартирные переезды, вывоз мусора, старой мебели. Нал/безнал. 
Любые документы. Микроавтобусы и автобусы на заказ.

44-75-98, 455-333, 
e-mail: 
avtogruz-43@mail.ru

ПАССАЖИРСКИЕ ПЕРЕВОЗКИ
РФ/межгород/
область/Город

Аренда автобусов от 8 до 60 мест высокой комфортабельности: 
откидные сиденья, телевизор. Спешите забронировать на 
свадьбу,юга, корпоративы, новогодние праздники, развозка по 
городу! Опытные водители, лицензия. Ежедневные рейсы Киров - 
Казань

444-123, 45-30-55 

Город/межгород Форд 18 мест, ГАЗель, 15 мест, ПАЗ, доставка рабочих, весь 
спектр услуг, надежность, низкие цены, Лиц. № АС-43-351024

49-55-64, 
8-906-829-92-24
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– Работал на благо, старался, помогал инвали-
дам, сиротам, вплоть до того, что занимался помо-
щью бездомным кошкам, собакам и просто жил 
нормальной, спокойной, размеренной жизнью, 
— так характеризует свою деятельность в Киро-
ве Дмитрий Никулин и добавляет. — До моего 
отъезда, примерно за год-полтора, начали посту-
пать предложения, со мной начали встречаться, 
разговаривать и предлагать мне непристойные, 
неприемлемые для меня вещи.

  

К чему конкретно пытались его склонить, 
депутат и бывший топ-менеджер нескольких 
муниципальных предприятий не раскрывает. При 
этом намекает, что к обвинениям по целому ряду 
статей, включая отмывание похищенных в ре-
зультате махинаций со средствами МУП «ЦДС» 
и ООО «Электронный проездной», следователи 
могут добавить новые эпизоды.

– По моему делу все очень просто. Все процес-
сы начались после моего увольнения. А потом, 
когда я перешел с этого предприятия (прим.ред. 
МУП «Центральная диспетчерская служба») 
работать в другие компании, на которых валовка 
и оборотка были в разы больше, глядя сейчас со 
стороны на происходящие вещи, действи-
тельно очень боюсь и переживаю, а 
не придумают ли еще что-то там. 
Хотя я знаю, что я там работал 
по совести и, кроме зарплаты 
и каких-то бонусных момен-
тов по результату кварталов 
и года по контракту, не 
получал ничего,— уверяет 
господин Никулин.

Н а п о м н и м ,  е щ е 
в 2017 году блогер Виталий 
Брамм начал целую кампанию 
по расследованию деятельности 
подконтрольной муниципалитету 
УК Ленинского района. Одним из ос-
новных фигурантов публикаций активиста 
стал влиятельный тогда депутат Дмитрий Нику-
лин, который с осени 2015 до весны 2017 года воз-
главлял управляющую компанию. Деятельность 
этой управляющей компании сопровождалась 
массой сомнительных операций.

   

Сотрудники следственного комитета уже 
познакомились с эмоциональным «посланием» 
подследственного.

– Расследование уголовного дела продолжает-
ся, следственными органами проводятся необхо-
димые следственные действия, — беспристрастно 
прокомментировали ситуацию в Следкоме, 
добавив, что задержание господина Никулина — 
вопрос времени.

По данным следствия, Дмитрий Никулин 
совместно с подельниками провернул схему, в 
результате которой за сервис «Мама, я пришел» 

ООО «Электронный проездной» заплатило 
20 млн рублей. В Следкоме считают, что сделка 
не имела никакого фактического смысла, так как 
все необходимое для функционирования системы 
к тому моменту уже было в распоряжении пред-
приятия. Также, по версии следствия, Никулин 
и Рыболовлев «наварились» на 7 миллионов ру-
блей при покупке навигаторов. Еще 6,8 миллионов 
было похищено при покупке прав на использова-
ние программы, позволяющей оплачивать проезд в 
общественном транспорте с помощью банковской 
карты, и 100 тысяч рублей при разработке сайта. 
Кроме того, Дмитрий Никулин, Александр Рыбо-
ловлев и Анатолий Ганьба по фиктивным догово-
рам ООО «Электронный проездной» оплатили 
двум компаниям приобретение транспортных карт 
по завышенной на более чем 2,6 миллионов рублей 
стоимости, причинив тем самым ущерб ЦДС.

 

Следователи строят свои обвинения против 
Дмитрия Никулина на показаниях других фи-
гурантов дела — Александра Рыболовлева, пре-
емника Никулина на посту руководителя ЦДС, 
и Анатолия Ганьбы, экс-директора ООО «Элек-
тронный проездной» (прим.ред. Оба находятся 

под домашним арестом). Сам депутат 
объясняет то, что его коллеги на-

звали именно его организато-
ром всех этих «махинаций» 

тем, что они подверглись 
нестерпимому прессингу 
во время двухмесячного 
пребывания в СИЗО.

Впрочем, по всей ви-
димости, главная текущая 
цель беглого депутата — не 

убедить кировских зрителей 
в своей кристальной честно-

сти, а избежать экстрадиции 
в Россию.

– Спустя два месяца после приезда 
сюда я из СМИ узнал такие вещи, что волосы 

дыбом встали, и такие посыпались обвинения 
из рога изобилия, что я вначале был в шоке. 
Несколько месяцев я не понимал, что происхо-
дит и со мной ли это происходит, правда ли это 
вообще. Я не скажу, что я святой. Но то, что пи-
шут... Там очень много лжи. Я не знаю, как с этим 
бороться и как этому противостоять.

В конце интервью Никулин заключает, что 
долго бегать — груз.

– Тяжело просто осознавать: ты никто. У меня 
стойкое ощущение, что в деле больше политики, 
чем экономики. Если не оставят выбора следст-
венные органы и дальше будут продолжать за-
ниматься информационным прессингом меня, 
если этот каток будет наращивать свою скорость, 
я не вижу смысла ехать, я поеду туда в последний 
путь и в один конец. Это будет билет в один 
конец, у меня не будет ни здоровья, ни возмож-
ности потом создать семью, ни возможности 
просто жить.  (0+)
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– В октябре 2018 года я вынужден был уехать с родины в Грузию. Так 
сложились обстоятельства. Рано или поздно в жизни каждого человека 
наступает осознание своих грехов и переосмысление пройденного пути. 
Я, единственное, хочу рассчитывать на честный и справедливый суд и над-
еюсь, что когда-нибудь я предстану перед вами и честным судом и объясню 
мотивы своего поведения и своего бегства. Я оказался между двух огней, 
и у меня не было другого выбора, как поступить именно так.

– Запрос об экстрадиции направляется министерством юстиции Россий-
ской Федерации в минюст или прокуратуру страны пребывания. Эти органы 
устанавливают местонахождение человека. После этого запрос передается 
на рассмотрение суда в стране пребывания. Часто у наших следственных ор-
ганов запрашивают какие-то дополнительные сведения по уголовному делу, 
которые подтверждают обоснованность обвинений.

Органы прокуратуры страны пребывания должны также обеспечить явку 
в судебное заседание, на котором будет решаться вопрос об экстрадиции. 
В конечном итоге именно суд, в этом случае Грузии, будет решать, насколько 
оправданы обвинения и следует ли выдать человека по запросу об экстради-
ции. Нужно учесть, что на решение могут повлиять и другие факторы. В том 
числе не приведет ли экстрадиция к ущемлению прав человека, преследова-
нию по политическим мотивам, насколько обвинение является наказуемым 
по местному законодательству.

Насколько я знаю, по Грузии запросы об экстрадиции в Россию решаются 
50 на 50: половину выдают, в половине случаев отказывают.
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Беглый депутат пытается 
избежать экстрадиции
Объявленный в розыск Дмитрий Никулин, депутат кировской город-
ской думы от правящей партии, экс-директор муниципальной ЦДС, 
пытается создать себе образ политического беженца, чтобы избе-
жать экстрадиции в Россию. Обращение к избирателям и простран-
ное интервью появилось на странице в соцсетях опального политика 
из Новосибирска, который уже несколько лет скрывается от право-
судия в Грузии.
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