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Сбербанк заинтересовался
облигациями Кировской области
Соглашение между правительством региона и Сбербанком, 
которое на днях подписали Игорь Васильев и Герман Греф, 
среди прочего предполагает приобретение банком регио-
нальных ценных бумаг.

Сбербанк и ранее кредитовал Киров-
скую область через механизм государ-
ственных закупок. Так, летом прошлого 
года банк предоставил области трех-
летний кредит на сумму 1 млрд рублей 
под 7,7% годовых. Это лишь часть ком-
мерческих кредитов, всего на 1 февраля 
банковское финансирование госдолга 
составило 9,3 млрд рублей. По сведениям 
регионального Минфина, эти кредиты 
привлечены под 7,7-7,75% годовых.

  

В этих условиях нет ничего удиви-
тельного, что Сбербанк интересуется 
выпущенными в декабре прошлого года 
областными облигациями, купонный до-
ход по которым существенно выше — 8,5% 
годовых. Напомним, в декабре прошлого 
года региональный Минфин разместил 
гособлигации на сумму 5 млрд рублей. 
Займ должен быть полностью погашен в 
2025 году. Но на тот момент регион не нуж-
дался в наличных, и была продана лишь 
одна облигация на сумму 1 тыс. рублей.

То есть при выкупе всего займа по но-
минальной стоимости Сбербанк и другие 
потенциальные кредиторы смогут зараба-
тывать на несколько миллионов рублей 
в год больше, чем сейчас приносят ему 
коммерческие кредиты.

  

Впрочем, облигации, по мнению экс-
пертов, более гибкий инструмент. Доход 
по ним зависит не только от доходности 
купона, но и от стоимости приобретения. 
Грубо говоря, региональный Минфин 
и ме е т те оре т и че ск у ю возмож ност ь 
привлечь через продажу займа выше 
номинала. Допустим, за 5,5 млрд рублей. 
Тогда стоимость обслуживания госдолга 
окажется ниже.

Однако пока что, после повышения 
ключевой ставки ЦБ РФ, рыночная 
конъюнктура достаточно неблагопри-
ятна для привлечения займов. Экспер-
ты считают, что ситуация изменится 
не ранее конца текущего — начала сле-
дующего года.  (0+)
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Глава регионального Следкома Айрат 
Ахметшин заявил, что в ближайшее время 
господин Никулин будет задержан и экс-
традирован в Киров. При этом Ахметшин не 
стал называть страну, где депутат прячется 
от следствия. По сообщениям прессы, Дми-
трий Никулин может скрываться в Грузии. 

Напомним, что в отношении де-
путата и бывшего руководи-
теля муниципальной ЦДС 
возбуждено уголовное 
дело. По версии пра-
в о ох р а н и т е л ьн ы х 
органов именно он 
бы л организато-
ром схемы по хи-
щению у города 
2 0 м л н ру б ле й . 
Е г о п од о з р е в а-
ют в организации 
растраты средств 
м у н и ц и п а л ь н о г о 
ООО «Электронный 
проездной». В августе 
полиция обыскала штаб-
квартиру ЦДС, а в октябре под 
стражу взяли преемника господина 
Никулина на посту руководителя «Цен-
тральной диспетчерской службы» Алексан-
дра Рыболовлева и директора ООО «Элек-
тронный проездной» Анатолия Ганьбу.

По данным следствия, Дмитрий Нику-
лин совместно с подельниками провернул 
схему в результате которой за сервис 
«Мама, я пришел» ООО «Электронный 
проездной» заплатило 20 млн рублей. 
В Следкоме считают, что сделка не имела 
никакого фактического смысла, так как 
все необходимое для функционирования 
системы к тому моменту уже было в рас-
поряжении предприятия. 

Также по версии следствия, Никулин 
и Рыболовлев наварились на 7 милли-
онов рублей при покупке навигаторов. 
Е щ е 6 , 8  м и л л и о н о в б ы л о п ох и щ е н о 
при покупке прав на использование про-

граммы, позволяющей оплачивать 
проезд в общественном транс-

порте с помощью банков-
ской к арт ы и 10 0 т ы-

сяч рублей при ра з-
работке сайта. 

Кстати, претен-
зии к деятельно-
сти ЦДС и связан-
ных с ним струк-
т у р  в о з н и к л и 
вскоре после при-
х о д а  к  в л а с т и 

в вятской столице 
новой команды. Ле-

том они стали объек-
том проведения муни-

ц и п а л ь н о г о  а у д и т а . 
При обсуждении отчета КСП 

глава города Елена Ковалева отмети-
ла «непрозрачность» ЦДС и «Электрон-
ного проездного», а так же намекнула 
на наличие у этих структур «интересных» 
поставщиков.  (0+)

Речь идет, во-первых, о недавно построенном 
заводе известном как «Кировское машиностро-
ительное предприятие». Сейчас там осваивают 
производство зенитных ракет большой даль-
ности для ЗРК С-400 и перспективного С-500. 
И, во-вторых, о «Вятском машиностроительном 
предприятии «Авитек», которое ведет историю 
с 1931 года. «Авитек» тоже производит зенитные 
ракеты, но средней дальности, а также другую 
военную технику.

По данным регионального Минпрома, все 
плановые показатели по итогам года на «Ави-
теке» выполнены на 100% и по объему товарной 
продукции и по номенклатуре. В 2018-м пред-
приятие вошло в рейтинг 20-ти крупнейших на-
логоплательщиков, обеспечивших перечисление 
налогов в бюджет области свыше 150 млн рублей. 
На зводе постепенно увеличиваются заказы 
авиационного направления, растет портфель 
гражданской продукции. Параллельно ком-
плектуются смежные предприятия, готовится 
объединение двух заводов. К слову, уже сегодня 
«Авитек» и Кировское машиностроительное 
предприятие работают как единый завод, син-
хронизируя все производственные процессы. 
По итогам отчетного месяца средняя зарплата 
на «КМП» составила более 43 тысяч рублей. 
На «Авитеке» – 38 тысяч рублей. 

Кстати, какое-то время назад из свободного 
доступа исчезли данные о финансовой деятель-
ности АО «КМП», что показывает усиление 
р е ж и м а с ек р е т но с т и , ко т оры й дейс т вуе т 
в структурах оборонного концерна «Алмаз-
Антей». Выручка «ВМП «Авитек», в 2017-м 
соствила 10 млрд рублей, а чистая прибыль — 
112 млн рублей.   (0+)

Сделка года: 
КМП и «Авитек» 
готовят к слиянию

Беглого депутата 
экстрадируют в Киров  
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Следователи установили стра-
ну, в которой скрывается депу-
тат кировской городской думы 
Дмитрий Никулин, объявлен-
ный в розыск в конце ноября. 

Производитель зенитно-ракетных 
комплексов концерн «Алмаз-Ан-
тей» принял решение о слиянии 
своих кировских активов.

  , -
 ,  

   
   
    

 20  

Инфляция (индекс потребительских цен) в Кировской области,
% к соответствующему месяцу предыдущего года

*По данным ЦБ РФ Средства клиентов
на счетах в банках, млрд руб.

01.201907.201801.201807.201701.201701.2016 07.2016

170,3161,0157,9149,0139,8
123,4 128,5

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

79,1 80,4
91,5

78,0

56,4 58,6 66,3
79,0

Выдано кредитов предприятиям
Кировской области, млрд рублей

01.2016 01.201910.201807.201804.201801.201810.201707.201704.201701.201710.201607.201604.2016

108,4

104,9

103,6102,8101,6101,8102103103,3103,6103,6

106,7106

104
Целевой
уровень
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: facebook.com/boris.titov.92

Стабильность безнадеги: 
бизнес споткнулся о налоги и коррупцию 

Большинство россиян – 62% – не верят, что в стране можно вести честный бизнес, следует из опроса ВЦИОМ*. Чуть больше трети на-
строены более оптимистично в этом вопросе. При этом каждый четвертый хотел бы открыть свое дело. Главными препятствиями для пред-
принимательства назвали бюрократию, высокие налоги, коррупцию, а также серьезные финансовые затраты.   (0+)
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-  

 ,    «  - » 
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One stop provider

Локомотивом в России, стремительно несущимся 
по пути цифровизации, является Сбербанк. Одной 
из целей принятой им «Стратегии 2020» заявлена 
реализация инициатив, которые позволят конкури-
ровать с глобальными технологическими компания-
ми. Для этого банк запускает различные цифровые 
форматы работы, вступает в стратегические альянсы, 
ищет стартапы и тестирует новые для себя рыночные 
ниши, формируя большую экосистему. Для того, 
чтобы создать эту среду необходим набор сервисов, 
которые как раз и формируют разные компании 
для оптимального удовлетворения нужд клиента 
в какой-либо области — будь то малый бизнес, недви-
жимость, медицина или что-то иное. Суть в том, что 
через одну из компаний экосистемы клиент может 
получить доступ ко всем остальным входящим в нее 
связанным сервисам, причем с эксклюзивными, су-
ществующими только в этой экосистеме условиями.

На Западе это называют one stop provider, а у нас 
переводят как «единое окно». Становясь для клиента 
не просто финансовым инструментом, а виртуаль-

ным помощником во многих сферах жизни, банк 
может дополнительно монетизировать средства. 

Market Place:  
  

У экосистемы есть виртуальная площадка для про-
дуктового процессинга, позволяющая продавать фи-
нансовые продукты банка как отдельно, так и вместе 
с нефинансовыми (товарами, услугами), становится 
Market Place – торговой площадкой. Платформа 
может быть размещена внутри банка или в «облаке». 
В нее встроены системы лояльности, маркетинга, 
скоринга и андеррайтинга — все они взаимодействуют 
между собой и дают четкую аналитику. Участники 
экосистемы получают доступ к системе идентифи-
кации клиентов, единые программные интерфейсы, 
могут быстро обмениваться данными и пр. Партнеры 
выбираются по принципу лидирующих позиций 
в самых динамично растущих сегментах. 

В Кировской области наша ГК «Горизонт-ПРО-
ФИ» реализует уникальный проект — инноваци-
онная площадка для полного ведения сделок с не-

Почему банки становятся экосистемами, а вслед за ними и дру-
гие технологичные компании? Для чего они создают платформы 
с открытыми программными интерфейсами (API), где развивают 
различные небанковские сервисы? При этом если раньше маркет-
плейсы обслуживали розницу, то теперь нейронными сетями ак-
тивно опутывают малый и средний бизнес. Цифровую революцию 
не остановить и тот, кто готов к новой реальности, — выживет. 
Время, когда вы хранили свою клиентскую базу в Excel и вручную 
занимались документооборотом, ушло... безвозвратно!

Экосистема как конк  

 ,    « - »

В нашем мире на первый план 
вы ход и т не п и а р,  а  ис к р ен н ие 
коммуникации. 

Story management – это управле-
ние бизнесом при помощи историй. 
Новая сфера. И она не имеет ничего 
общего с PR, потому что здесь нет 
манипуляций с мнением аудитории. 
Все успешные компании выстраива-
ются вокруг драмы ее развития, во-
влекающей сознание многих людей. 
Мы создаем именно такие истории, 
пишем книги для бизнеса и о бизнесе. 
И делаем его еще более устойчивым 
и эффективным.

Всю ценность story management 
я осознал уже во время работы над 
«Яндекс.Книгой» в 2014 году. Стало 
ясно - то, что было создано — это 
не просто текст, который интересно 

читать. Внутри компании он стал 
работать как инструмент управления 
сразу в нескольких сферах. Книга 
не только хорошо продавалась и име-
ла успех, но и оказалась ценна внутри 
самой компании — когда я ее писал, 
в компании работало 7 тысяч сотруд-
ников, при таком количестве специа-
листов очень важно, чтобы была ясна 
система ценностей организации, она 
им нужна.

Я пон я л, ч то истори я — это 
не просто текст, а софт для мозгов — 
мы думаем и действуем историями. 
Можно тысячу раз объяснить чело-
веку (сотруднику), что хорошо, а что 
плохо, но воспринять и прочувст-

вовать он сможет, только если ему 
расскажут историю, внутри которой 
он захочет жить. Только тогда ценно-
сти станут частью его личности.

Когда руководитель решает напи-
сать истории собственного бизнеса, 
ему нужно честно ответить себе на 
вопрос, в чем его мотивация. У нас 

бывали разные клиенты: некоторым 
нужно было, чтобы книгу прочитала 
потенциа льна я аудитория, люди 
из внешней среды, а кому-то не так 
интересно рассказывать о себе дру-
гим и хочется сфокусировать внима-
ние на коллективе и его мотивации.

Не обязательно писать историю 
успеха в формате книги. Для начала 
достаточно и грамотного описания 
на сайте организации, в рубрике 
«О компании». Главный совет — 
не бояться открытости и искренно-
сти, не бояться быть критичными 
к себе и привнести в историю долю 
негатива. Не нужно делать розовую 
«заставку», которая ничего не дает 

ни уму, ни сердцу. Пусть это будет 
какой-то корявенький, с проблемной 
стилистикой, но живой текст. Пусть 
он будет таким, главное — чтобы 
цеплял. А просто красивый текст 
из ничего не будет иметь силы. Задача 
человека быть максимально искрен-
ним с собой и окружающими.   (0+)

История бизнеса – это софт для мозгов

 - , 
  

« »

Привычные приемы PR-
технологий все менее 
эффективны, теперь 
мы обращаемся к цен-
ностям организации. 
О том, как заставить их 
работать на ваш бизнес, 
рассказывает Дмитрий 
Соколов-Митрич, руко-
водитель Лаборатории 
«Однажды».
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gorizont_pro  
@marketplace.kirov

-

движимостью Market Place. Он стал победителем 
областного конкурса «Лидеры Вятки». Мы пред-
ложили свой взгляд на развитие региона, свой 
рецепт стабильного роста рынка недвижимости 
и, как следствие, благополучия жителей области. 

Это онлайн-площадка для решения всех 
ключевых вопросов по приобрете-
нию недвижимости — от заявки 
на кредит до подачи докумен-
тов на государст венную реги-
страцию права собственности 
или межевания земли.

В новом офисе на ул. Во-
ровского, 37 (3 этаж) в ре-
жиме «одного окна» можно 
полностью совершить сделку 
с недвижимостью. Здесь же 
располагается шоу-рум с макетом 
1-комнатной квартиры в натураль-
ную величину с ремонтом и мебелью. 

Стратегическими партнерами площадки 
являются: ПАО Сбербанк России, «Кировский 
ССК», «Алтай-Строй». Благодаря нашему проекту 
более 3 000 клиентов смогли оценить использо-
вание электронных сервисов в работе компании. 

  1 ? !

Экосистема и сама платформа Market Place дает 
нашей компании набор мощных инструментов, 
которые автоматизируют работу наших специали-
стов и повышают эффективность продаж объектов 
недвижимости. 

Интеграция с «Дом-клик», где мы является 
членами экспертной группы, позволяет мгновенно 

выгружать все наши предложения на федеральный 
портал. 

Квартира за 1 день в Кирове — это реально! Мы 
обеспечиваем безопасность расчетов, скорость, 
низкое ценообразование. Кроме того, наш проект 

дает возможность проведения межрегиональных 
сделок: квартиру или  участок можно 

приобрести в любом регионе страны, 
кроме Республики Крым, без вые-

зда оформив ипотечное решение 
прямо в офисе.

IT-   
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Подключаясь к любой бан-
ковской экосистеме компания 

приобретает мощный инструмен-
тарий. Например, в нашей сфере 

неоценимую роль играет генератор 
выгрузок, который позволяет автоматизи-

ровать размещение объявлений о недвижимости 
на большинство интернет ресурсов о купле-
продаже жилых объектов, а также на сайт ком-
пании. Здесь обеспечивается тонкая настройка 
параметров выгрузки и оформления объявлений 
под каждый портал.

Кастомизированный конструктор сайтов по-
могает быстро и легко сформировать эффектный 
сайт. 

Модуль управления бизнес-процессами 
позволяет всегда отслеживать текущие задачи 
и статусы выполнения, а также самостоятельно 
задавать условия и порядок выполнения важных 
операционных задач.

Встроенная телефония — еще один сервис, 
помогающий общаться с клиентом без исполь-
зования внешних ресурсов. Система фиксирует 
все исходящие и входящие звонки в одном месте 
на мобильных телефонах.

OmniLead — собирает все входящие сообщения 
через разные каналы в одном месте. Viber, Telegram, 
VK, Одноклассники, онлайн-чат, почта — отвечать 
всем клиентам можно в одном окне.

Встроенный в экосистему модуль MainTask 
позволяет ставить сотрудникам задачи и контр-
олировать их выполнение. 

Канбан (японская система «точно в срок») по-
зволяет наглядно продемонстрировать общий срез 
по задачам, загруженность сотрудников, а также 
узкие места в организации процесса.

В CRM* встроен задачник, который позволяет ста-
вить задачи по клиенту и сделке здесь и сейчас. CRM 
не позволит менеджерам забыть ни об одном клиенте. 
А бизнес–аналитика (BI — Business Intelligence) по-
может собрать, проанализировать и визуализировать 
данные и повысить эффективность работы со сделка-
ми и бизнес-процессы компании в целом. 

Одним словом, от банковской экосистемы 
в выигрыше остаются все участники, вовлеченные 
в этот процесс: клиенты экономят время, получают 
бонусы и скидки, уверены в предлагаемом продук-
те, поскольку доверяют посреднику – банку; банки 
же получают большую прибыль за счет комиссион-
ных и расширяют сферы влияния; компании-пар-
тнеры обретают поддержку крупных финансовых 
институтов, а также снижают конкурентную борь-
бу на общем рынке, но повышают предлагаемые 
ими услуги внутри самой экосистемы. 

* CRM – система управления взаимоотношениями с клиентами

урентное преимущество бизнеса
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2018 год был успешным. Мы, киров-
ский филиал МТС, провели масштабную 
работу по строительству новых площадок, 
расширению покрытия сети 4G и модер-
низации действующей инфраструктуры 
в Кирове и Кировской области. Впервые 
в регионе реализовали совместный проект 
с АО «Горэлектросеть» по запуску сети 
на опорах двойного назначения (ОДН) 
для улучшения связи. Позитивный итоги 
МТС по доходам и по потреблению услуг 
итоги 2018 года утвердили наши ведущие 
позиции на рынке. Для меня, как руково-
дителя, выполнение бизнес-задач является 
подтверждением эффективности работы 
всего филиала.

Я негодую от некомпетентности. 
При установке оборудования для улуч-
шения качества связи в разных районах 
города и области, бывают случаи, когда 
сталкиваемся со страхами перед техноло-

гиями у населения, иначе мы называем это 
явление радиофобией. Нам приходится 
доказывать, общаться, обосновывать поль-
зу того, что мы строим только на законных 
основаниях, показывать примеры подоб-
ных проектов, проводить дополнительные 
замеры связи. Мы все делаем в со-
ответствии с требованиями 
государства и надзорных 
органов, играем по раз-
решенным правилам 
и только на разре-
шенной террито-
рии. Такие момен-
ты меня заставля-
ют эмоционально 
собираться, мы 
выходим с кол-
легами на встречи 
с сельчанами, жите-
лями микрорайонов, 
чтобы развеять страхи 
и опасения. Я всегда от-
крыт к честному общению, 
никогда не скрываюсь за выве-
ской «не приемных дней».

В моей жизни главное и ценное – се-
мья. Жена, мои дети, родные. Все, чем 
я занимаюсь, в конечном итоге, связано 
именно с ними. И, наверное, самореализа-
ция. Я уверен в своем потенциале и всегда 
нацелен на успех выше ожиданий. Моя 
цель – создавать условия и выстраивать 

стратегию для своей компании, которая 
позволит укреплять позицию на рынке.

Бизнес для меня ассоциируется с удо-
вольствием. Даже если нет настроения 
с утра, стоит мне увидеть лица коллег, 

взяться за новый проект – вну-
три рождается целый фон-

тан энергии. Для меня 
бизнес не отделим от 

состояния эйфории и 
здорового азарта, а 
достижение резуль-
татов приводит в 
восторг.

Д е н ь г и 
для меня – один 
из критериев оцен-

ки моих профессио-
нальных результатов 

как наемного сотрудни-
ка. Уровень моего успеха 

и ценности состоит в том, 
сколько компания платит мне 

за работу. На своем опыте реализации 
крупных проектов я понял следующее: 
недоступных сумм не существует, и, если 
компания развивается многие годы, значит 
она умеет считать деньги. Во время работы 
мы оцениваем множество параметров – рен-
табельность, риски, затраты... И именно это 
составляет сколько денег в конечном итоге 
заработает компания и сотрудники.  (0+)

Надо учиться считать деньги
О том, почему не сущест-
вует недостижимых сумм 
и как научиться считать 
деньги, – Максим Исаев, 
директор ПАО «МТС» 
в Кировской области, 
в блиц-опросе ежене-
дельника «Навигатор».
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Данный статус подтверждает, что 
мы оказываем квалифицированную 
помощь при переходе на новый 
порядок применения ККТ: консуль-
тации, подключение к ОФД, подбор, 
продажа и внедрение программ 1С с 
поддержкой 54-ФЗ.

1 -

Что представляет из себя сер-
вис «1С-ОФД» (ОФД-Оператор 
фискальных данных)? За этим на-
званием скрывается целый спектр 
услуг по обслуживанию фискальной 
техники.

Мы оказываем помощь в ре-
гистрации вашего фискального 
регистратора (кассового аппарата) 
в личном кабинете в налоговой, 
проводим фискализацию кассы. 
Проще говоря, сделаем так, чтобы 
ваша касса начала работать. А также 

предоставляем уникальную услу-
гу — замену и перепрошивку фи-
скального регистратора на площадке 
клиента. Что это значит?

Формат передачи фискальных 
данных периодически меняется, 
поэтому приходится делать пере-
прошивку, чтобы фискальный ре-
гистратор понимал новый формат. 
Это также позволяет избавиться 
от накопившихся ошибок, а иногда 
у наших клиентов после перепро-
шивки повышается скорость печати 
чеков.

Сам фискальный накопитель 
имеет определенный срок эксплу-
атации. Приходит время, когда его 
требуется заменить. Можно взять 
аппарат, закрыть магазин и уехать 
в сервисный центр, потеряв день 
работы и, соответственно, прибыль. 
А можно обратиться в компанию 
«Док» и вызвать специалиста, ко-

торый примерно за час прямо у вас 
в магазине выполнит все необхо-
димые операции: перепрошивку, 
замену фискального накопителя 
с последующей перерегистрацией 
в необходимых органах.

1 : - .  

Сервис «1С:Бизнес-сеть. Тор-
г овые п р е д ло ж ен и я» с о з д а н 
для того, чтобы помочь поставщи-
кам и покупателям. Предположим, 
магазину нужно заказать у постав-
щика товар и внести его в базу. 
Если все документы оформлять 
на бумаге, на это уходит много 
времени и, конечно, не исключены 

ошибки. Теперь все необходимые 
бумаги переведены в электронный 
вид. Вы делаете электронный за-
каз, поставщик его обрабатывает 
и отправляет вам электронную 
накладную. Сокращается опе-
раторский труд, исключаются 
ошибки, увеличивается скорость 
документооборота.

Для этого не надо ничего допол-
нительно устанавливать, настра-
ивать, проходить долгие этапы 
внедрения. Все делается быстро 
и удобно, не выходя из «1С».

1 -

В каждом магазине, особенно 
в новом, возникает задача ввода но-
менклатуры товаров. Это огромный 
труд. В базу нужно вбить товар, его 
название, параметры, штрих-код. 
На заведение такой карточки това-
ра оператор тратит от трех до пяти 
минут. Если же магазин подключен 
к сервису «1С-Товары», то карточка 
товара запрашивается по штрих-
коду автоматически, время на ее 
создание в этом случае сокращается 
до 10 секунд, и больше не надо наби-
рать каждый товар вручную. Выби-
райте то, что вам нужно, загружайте 
себе в программу и пользуйтесь.

У сервиса «1С-Товары» есть 
и другие интересные функции. 
Например, он самостоятельно ана-
лизирует, каких товаров не хватило, 
а каких было закуплено больше, чем 
нужно, выявляет товары, которые 
дают самую большую выручку, дает 
рекомендации по закупкам. Все 
это позволяет увеличить прибыль 
вашего магазина.

Если вас заинтересовали возмож-
ности, о которых мы рассказали, зво-
ните в компанию «Док» и получите 
более подробную информацию.  

Как увеличить прибыль с помощью сервисов 1С 
Без программ и сервисов фирмы «1С» сегодня 
невозможно представить себе ни один магазин, 
ни одно торговое предприятие. Однако каждый 
новый день вносит в нашу жизнь очередные за-
дачи и вызовы. Как повысить прибыль? Как рас-
ходовать силы и время работников наиболее 
оптимально? Как быстрее и проще заменить 
и настроить кассовый аппарат? Во всем этом при-
ходит на помощь фирма «1С» и ее представитель 
в Кирове компания «Док», обладающая статусом 
«Центр компетенции 1С по 54-ФЗ». 

, , 25 , . (8332) 
248-999, www.doc-1c.ru,
      vk.com/doc_1c
      facebook.com/doc1c
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В экономике и социальной сфере области в минувшем 
году ситуация складывалась неоднозначно под влиянием 
последствий кризисных явлений в российской экономике. 
Уходящий год для региона не стал временем глобальных 
потрясений. Статистика свидетельствует, что наиболее 
активно растут ориентированные на вывоз за пределы 
региона отрасли. Розничный сектор, нацеленный на вну-

тренний рынок хоть и в небольшом плюсе, но во многом за 
счет кредитной накачки, ведь реальные доходы денежные 
населения сокращаются четвертый год подряд.

Начало текущего года подтвердило сохранение трендов 
и прогнозов конца 2018-го. Инфляция ожидаемо выросла 
в январе до 4,9%. Пока не опубликована свежая информа-
ция по доходам населения, сложно судить насколько тяже-

ло складывается ситуация у бизнеса, который ориентиро-
ван на местный рынок. Формально розница в январе 
прибавила 1,9%, а общепит – 0,2%. Однако, не исключено, 
что этот прирост вновь обеспечен ростом кредитной на-
грузки на домохозяйства. Сломать этот негативную тен-
денцию в сфере потребления сможет разве что реализация 
положений президентского послания.  (0+)

СТРОИТЕЛЬНЫЕ УСЛУГИ
ПЕНОПЛАСТ, СКОРЛУПА ППС для утепления труб, любого диаметра и 
толщины от производителя.

Тел.(8332) 55-60-13, 77-10-93

Продукция деревообработки: поручни, балясины, ступени, вагонка, 
пол, блок-хаус, погонаж, лестницы дерев. (пр-во и установка), двери. 

тел. 75-23-18

Профлист. Подшипники (8332) 46-60-89, 703-089
Разработка и изготовление моделей ЭЛЕМЕНТОВ ФАСАДНОГО ДЕКОРА 
(карнизы, молдинги, откосы, подоконники, пилястры и многое другое). 

тел.: (8332) 75-55-72, 55-78-20 
E-mail: mp@penoceh.ru

Спецодежда, средства индивидуальной защиты, огнетушители Тел. (8332) 704-586
ТЕРМОПАНЕЛИ: с акрило-полимерным покрытием, с мраморной 
крошкой, клинкерные. ООО ПК «ВикРус». Выставка «Загородный Дом».

ул. Солнечная, 8В  Тел. 77-10-93, 
8953-945-55-72

Электроды для ручной дуговой сварки, диаметр от  1,6 до 6,0 мм. тел. 703-089, 46-60-89
ВАКАНСИИ

В салон цветов требуется флорист с творческими способностями 38-37-73
КОММЕРЧЕСКАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ

Продаю швейное производство. 8-905-871-28-10
ПРОЧИЕ УСЛУГИ

Лазерная резка лист. металла (сталь, нерж. сталь, алюминий, медь, 
латунь), а так же текстолита, керамики, паронита, мет/пластика. 
Любые гравийные работы, токарные, фрезерные. Макс. размер 
заготовки 2500×1250 мм, толщ. до 6 мм. Точность раскроя до 0,1 мм.

тел.: 75-55-72, 55-77-56, 
E-mail: mp@penoceh.ru

Эвакуация грузовой техники, тех.помощь.
ООО «САНАВТО»

 тел.: 78-40-66, 78-40-46, 
78-40-26, 78-40-23  
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На Инвестиционном форуме в Сочи гу-
бернатор Игорь Васильев  встретился с по-
стпредом Всемирного банка в РФ Андрашем 
Хорваи. Одним из первых вопросов, который 
был поднят на встрече касался стратегиче-
ского планирования и прогнозирования 
развития экономики региона. 

Ссылка на внешних экспертов  — это не 
первая попытка Игоря Васильева привлечь 
иностранцев к решению внутренних вятских 
вопросов. В определенный момент времени 
губернатор упоминал названия крупнейших 
западных консалтинговых компаний в связи 
с проектом «Миллион тонн молока». Этому 
предшествовали несколько месяцев работы 
местных профильных чиновников. 

Как документ за полтора прошедших 
года программа так и не была оформлена. 
Осталась лишь цифра, как своего рода це-
левой ориентир, который господин Васильев 
решил достичь с помощью тактики малых 
шагов. Сейчас власти объявляют практи-
чески каждый более или менее крупный 
проект в сельском хозяйстве шагом на пути 
к достижению заветной цели.

  

Экономисты из правительства рассчиты-
вают на прорыв.  Прогнозируется, что к 2035 
году основной показатель экономической 
ситуации — валовой региональный продукт 
(ВРП) — вырастет более чем на четверть. 

– Это достаточно серьезная цифра для 
нашего региона. И без активного участия 
субъектов предпринимательства, без сти-
мулирования развития нашего бизнеса, 
внедрения передовых технологий, в том 
числе цифровых, данного показателя просто 
не достичь, — заявила Наталья Кряжева, 
министр экономразвития. 

Что значит рост регионального продукта 
на 1/4 за обозначенный период? Расчеты 
показывают, что это всего 1,3–1,4% в год, 
а при хорошем стечении обстоятельств 
целых 1,8%. Для сравнения, в период бума, – 
2000 - 2008 гг. – ВРП области в среднем 
прирастал на 3,15%.

Именно на таких темпах роста настаивает 
президент. 

   

В ближайшие годы России предстоит 
мощный экономический прорыв. Для этих 
целей на федеральном уровне сосредота-
чивают огромные средства. И счет идет 
на триллионы рублей. 

В стране следующие шесть лет вполне 
можно ожидать достижения плановых 3% 
роста ВВП. Правда, никто не обещал, что 
он будет таким во всех сферах и на всех 
территориях. Однозначно, по мнению 
экспертов, будут расти регионы, где пред-
ставлены перспективные направления 
бизнеса: высокие технологии (IT, авиация, 
атом) и энергетическое сырье. Второй 
список — проблемные регионы, которые 
имеют стратегическое значение. Напри-
мер, Дальний Восток.

Так что цифра, озвученная региональны-
ми чиновниками, действительно серьезная, 
но в другом смысле. Когда в начале 2013 года 
вятская элита увидела углубляющееся 
отставание от соседей по стоимости своих 
активов, чиновникам пришлось всерьез по-
волноваться. Помните попытку импичмента 
Никите Белых?

 

Конечно, у Игоря Васильева , по сравне-
нию с предшественником, совсем другие 
возможности. Об этом свидетельствует раз-
мер регионального бюджета. По сравнению 
с 2016 годом, в 2019-м он будет больше чуть 
ли не на 20% во многом за счет поступлений 
из федеральной казны. Соответственно, 
бизнес мог бы так или иначе рассчитывать 
на часть этих средств.

Во-первых, речь должна идти об агробиз-
несе. На федеральном уровне продолжается 
наращивание финансирования программ 
в этой отрасли.

Во-вторых, имеют шанс на получение 
государственного финансирования раз-
личные проекты, связанные с цифровой 
инфраструктурой органов власти. 

В-третьих, регион продолжает и, скорее 
всего, будет расширять участие в инфра-
структурных программах. Так в регионе с 
привлечением федеральных средств может 
быть развернуто широкомасштабное стро-
ительство школ, детсадов, медицинских 
учреждений. А значит будут возникать 
новые подряды. Они также появятся и 
в отраслях, связанных с коммунальной 
инфраструктурой.

  

Можно предсказать, что хорошие шан-
сы на дальнейшее опережающее развитие 
имеют те предприятия, которые ориен-
тируются на вывоз продукции и услуг за 
пределы области. 

Агробизнес, несмотря на колебания за-
купочных цен, чувствует себя очень непло-
хо как раз за счет того, что ориентируется на 
поставки сырого молока в другие регионы. 
Другой пример отрасли, ориентированной 
на спрос за пределами области, — военно-
промышленный комплекс. Химическая 
промышленность в лице местного филиала 
ОХК «Уралхим» также наращивает произ-
водство во многом благодаря экспортным 
поставкам. Похожая стратегия работает и 
в лесоперерабатывающем комплексе. 

Правда, здесь есть одно но. Более или 
менее успешно трудности преодолевают 
только гиганты вроде Segezha group. Тогда 
как сайты по продаже готового бизнеса 
пестрят объявлениями о массовой продаже 
вятских лесопилок. И этому есть свои при-
чины. О которых «Навигатору» рассказал 
министр лесного хозяйства.

– Первый фактор — это неумение вести 
бизнес. Очень много людей, которые зашли 

в эту сферу, не просчитав риски. Второй 
фактор — наведение элементарного поряд-
ка. Перекрыт траффик черного и серого 
сырья. Полагаю, большинство таких пило-
рам работали на ворованном лесе. Сейчас 
эти люди уходят. В целом в лесопилении у 
нас сформированы мощности, — пояснил 
Алексей Шургин.

  

Главный провал предыдущего десяти-
летия — розница и другие отрасли. Причи-
на кризиса прозрачна. Если в 2000-2008 гг. 
реальные доходы жителей области росли 
в среднем на 11,5% в год, то значение этого 
показателя за 2009-2016 гг. — -0,3%. В по-
следние два года ситуация не улучшилась. 
Единственный фактор, за счет которого 
рознице последние годы удается по чуть-
чуть наращивать выручку — кредиты по-
требителям. Но и этот резерв ограничен. 
Некоторое улучшение ситуации возможно, 
пожалуй, за счет анонсированных прези-
дентом социальных программ, которые 
подстегнут потребильский спрос, но это 
произойет не завтра.

– На самом деле у бизнеса, пожалуй, 
только один вопрос: «Где, в какой сфере, 
есть или будут деньги?» Владимир Пу-
тин перечислил их. Поэтому каждый 
бизнесмен должен спросить себя о том, 
сможет ли он встроиться в эти федераль-
ные тренды, хватит ли ему квалифика-
ции и решимости выйти на перспектив-
ные рынки. Стратегии прошлых десяти-
летий уже не работают, — комментирует 
перспективы экономист Надежда Воро-
бьева.  (0+)

Экономисты из правительст-
ва разработали амбициозный 
прогноз развития региона на 
ближайшие полтора десяти-
летия. Прогнозируется, что 
к 2035 году основной показа-
тель экономической ситуа-
ции — валовой региональный 
продукт (ВРП) — вырастет 
более чем на четверть. Од-
нако текущие показатели не 
вызывают оптимизма у мест-
ных предпринимателей и по-
литиков. Как чувствует себя 
бизнес и готов ли он к рывку 
выяснял «Навигатор».

        45%

Стратегия–2035: экономический
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Рейтинг крупнейших страховых 
компаний в регионе

Впрочем, в этом нет ничего удиви-
тельного. За прошедшие пять лет 
на рынке страхования произошли се-
рьезные сдвиги. Доля полисов страхо-

вания жизни выросла почти 
в три раза, отодвинув на задний план 
автострахование. Впрочем, ситуация 
неслучайна. Такую заботу о личном 

благополучии жители региона стали 
проявлять на волне кредитного бума. 
Страховка жизни обычно является 
частью кредитного пакета.  (0+)

По итогам трех кварталов 
2018 года безоговорочным лиде-
ром стала компания «Сбербанк 
Страхование Жизнь».
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За три года серийного произ-
водства эта модель гидромани-
пуляторов успела зарекомен-
довать себя благодаря повы-
шенной надежности и удобству 
в использовании.

 

Несколько лет эксплуатации 
в невероятно сложных условиях 
вятских лесов подтвердили пра-
вильность решения создателей 
«МАЙМАН-S», которые сдела-
ли акцент на этих параметрах.

В основе его конструкции 
сравнительно новый россий-
ский сорт стали S-500. Этот 
материал ориентирован в пер-
вую очередь на динамические 
нагрузки, что позволило сделать 
новые г и д р ом а н и п ул я торы 
Майкопского машзавода в 1,4 
ра за на дежней предыдущих 
моделей этого производителя.

Плюс к тому, увеличенная 
высота центральной колонки 
позволяет полностью загружать 
лесовозы.

Техника, которая эксплуа-
тируется в сложных условиях, 
естественно, должна быть над-
ежной и удобной. Но есть и еще 
один фактор — человек. В новых 
пог рузчика х «МАЙМАН-S» 
реализованы ряд функций, ко-
торые позволяют сохранить эти 
достаточно дорогостоящие ма-
шины. Производитель устано-
вил на них датчики перегрузки.

При правильной эксплуата-
ции срок службы «МАЙМАН-
S» – 10 лет. Дилер завода имеет 
в Кирове склад запчастей, ко-
торые можно установить порой 
и в полевых условиях.

Главное — четко следовать ре-
гламенту ТО. В общем-то делать 
то, что уже привык делать любой 
владелец легкового автомобиля.

Завод и дилер при соблюде-
нии этих условий дают два года 
гарантии на гидроманипуля-

торы. Полтора года – завод-
ская гарантия. Еще полгода, 
при соблюдении ряда дополни-
тельных условий, гарантирует 
официальный дилер, кировская 

компания «Атлант». То есть 
1/5 всего срока службы, ремонт 
«МАЙМАН-S» будут оплачи-
вать производитель и постав-
щик. 

Следственные органы и на-
логовики взялись за крупный 
бизнес. Недавно Следком зая-
вил о прекращении уголовного 
дела в отношении президента 
холдинга «Движение-Нефтепро-
дукт» Сергея Киселева, которого 
обвиняли в неуплате налогов 
на сумму 180 млн руб. Теперь 
стало известно о том, что фигу-
рантами дела по этой же статье 
стали топ-менеджеры кировско-
го «Биохимзавода». По версии 
следствия, должностные лица 
из числа руководства крупного 
предприятия в период с 2013 
по 2015 гг. умышленно уклони-
лись от уплаты НДС на сумму 
более 165 млн руб. путем органи-
зации формального документоо-
борота. Налоговые декларации, 
содержащие недостоверные 
сведения, были направлены 
в УФНС. 21 февраля в кабине-
тах топ-состава прошли обыски 
с изъятием документации. 

Напомним, что в 2012 году 
гендиректора БХЗ Дмитрия 
Пантелеева обвинили в уклоне-
нии от уплаты налогов (акци-
зов). В ходе предварительного 
следствия он свою вину признал 
полностью. В бюджет было пе-
речислено 114 млн рублей.  (0+)
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«МАЙМАН-S»: Эффект надежности

Маски-шоу 
на БХЗ Платим или сидим

Лесопромышленни-
ки хорошо знакомы с 
представленными на 
рынке моделями гидро-
манипуляторов. Среди 
них особо выделяется 
модель «МАЙМАН-S».

В регионе в несколько раз снизилось количество сообщений о преступлениях в налоговй сфере. 
В региональном СК отмечают, что бизнесмены стараются на стадии обвинения погасить задол-
женность по неуплате налогов, потому что по знаменитой 199 ст. УК РФ грозит реальное лише-
ние свободы. 
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ГРУЗОПЕРЕВОЗКИ
Гор., обл., РФ  Автокран - борт, борт 6т., дл. кузова 5,3м., стрела 8м., 

3т., ширина 2,4м..Есть коники. Нал/безнал. Выделяем 
НДС. Работаем без выходных. Перевезу качественно и 
быстро!Действуют скидки на 4 часа и более. 

78-65-63

Гор., обл., РФ  Грузовое такси «ПОДОРОЖНИКИ», Фольк., Газели, Бычки, 
подача 15 мин,нал/безнал, дог-ры на трансп.обсл, От 420 р/
час и 11,5 р/км, без вых.

340-320, 777-491, 
www.340-320.ru

РФ, Краснодар, 
Пятигорск, Тюмень, 
Омск, Новосибирск, 
Барнаул

 AKTROS, 20 т, штора, 96 куб.м, 13,6 м., SCANIA, 100 куб.м, 
полуприцеп

78-40-66, 78-40-26, 
78-22-30

Сборные грузы 
по РФ, Москва, 
Екатеринбург, 
Пермь

 ARTEGO Мерседес 6,8 м, РЕНО, 4-10 т, Мерседес бортовая 
платформа 7,2м., 13т, Кран-манипулятор 3т., Камаз-вездеход, 
Самосвал, Вездеход-манипулятор, любая форма оплаты, 
выделяем НДС

78-40-23, 78-40-46, 
78-22-67

Гор., обл. Автокран-борт, манипулятор, стрела до 3 т, борт до 6 т, 
размеры кузова 5х2,1 м. При заказе на 4 ч и больше - 
Скидка!!! Самосвал 15 т. Песок, щебень, гравий и т.д 

77-10-11

Гор., обл., РФ Автоуслуги Валдай, открытый борт, 5 т.,6 м, груз до 8 м. Нал/
безнал.

786-796

Гор., обл., РФ Газели, бычки, фольксваген.(с 8:00 до 20:00) Любая форма 
оплаты. Диспетчерские услуги.

340-111, 78-96-35, 
340-111@bk.ru

РФ Мерседес 1223 6 т, V 45 куб.м,тент, штора,длина 7 м + 
прицеп 5 т V 47 куб.м, тент длина 7,50 м верх, бок, зад. 
Общий V = 92 куб.м

467-460, 25-15-20

РФ Мерседес-1217, 47 куб.м, до 6 т, 7,70 м, фургон 46-74-60, 25-15-20, 
8-912-701-16-75

РФ Скания -93, г.п. 8 т, объем 50 куб./м, длина 7,8 м, фургон, 
Скания-113, реф. 12т, длина 8,5 м, V 50 куб.м., попутные 
грузы, нал./безнал

46-74-60, 25-15-20, 
31-91-30

СПЕЦТЕХНИКА
Гор, Обл  Аренда автовышки. Коленчатая – 22м. Телескопическая – 

18м. Цена от 900 р/ч. Без выходных. Нал/Безнал. Заключаем 
договора. На объем работ действуют скидки.

73-83-72, 
+79229938372, 
738372@mail.ru, 
www.spectech43.ru

Гор., обл.  Щетка дорожная-уборочная. Гидроклин, гидромолот. 
Виброкаток (трамбование, укатывание различного грунта), 
Ямобур (бурение отверстий в грунте до 2,5 м, закруч. 
винт. свай). Самосвал 15т.Снегоочиститель роторный, 
снегометатель. Песок, щебень, гравий и т.д 

77-10-11

Гор., обл., РФ  AKTROS Мерседес, Кран-борт до 15т., от 7м. до 8,5м., Кран-
борт вездеход 10т., 6м. Цена от 950р.-за 1 час. Эвакуация 
грузовой техники, тех.помощь.

52-23-57, 78-22-30, 
78-40-46, 78-40-66

Гор., обл., РФ АВТО - КРАН 14-32 т., стрела 14-40 м. КРАН-БОРТ 11тн, длина 
6.7м, стрела 3тн.

44-33-30(МТС), 
57-99-63, 
8-912-824-93-90, 
8-912-375-31-98, 
www.avtokran43.ru

Автокран - 90 т., стрела до 43м.. Нал/безнал 77-30-77, 77-00-77, 
49-57-23

Автокран бортовой КамАЗ-стрела от 5 т. до 9 т., борт от 15 т. 
до 25 т+прицеп 8 м./15 т., нал/безнал, без выходных.

77-30-77, 77-00-77, 
49-57-23

Гор., обл. Автокран-борт, манипулятор, стрела до 3 т, борт до 6 т, 
размеры кузова 5 х 2,1 м. При заказе на 4 часа и больше - 
Скидка!!! Самосвал 15т. Песок, щебень, гравий и т.д

77-10-11

Гор., обл., РФ Автокран-борт-вездеход, борт 10т., 6м., Вездеход-самосвал 
10т., Автокран-борт мерседес до 15т., до 8,5м. Эвакуация 
грузовой техники, тех.помощь. От 950р - за 1 час.

78-22-30, 47-74-98, 
78-40-26

Гор., обл., межгород Кран - борт г/п 12т., кузов 6,5/2,45/1,2 ,манипулятор 
г.п.3т(6т) длина10м , прицеп 8м 10т. Гор., обл., межгород , 
нал./безнал.

49-23-83

Кран-борт 5 т, кузов до 6 м, стрела 12 м - 3 т 75-31-85, 
8-912-829-52-44

УСЛУГИ ГРУЗЧИКОВ
Гор., обл. Автогруз-43. Транспорт малый и большой до 22 куб.м. 

Грузчики, квартирные переезды, вывоз мусора, старой 
мебели. Нал/безнал. Любые документы. Микроавтобусы и 
автобусы на заказ.

44-75-98, 455-333, 
e-mail: 
avtogruz-43@mail.ru

ПАССАЖИРСКИЕ ПЕРЕВОЗКИ
РФ/межгород/
область/Город

Аренда автобусов от 8 до 60 мест высокой 
комфортабельности: откидные сиденья, телевизор. Спешите 
забронировать на свадьбу,юга, корпоративы, новогодние 
праздники, развозка по городу! Опытные водители, лицензия. 
Ежедневные рейсы Киров - Казань

444-123, 45-30-55 

Город/область/
межгород

Аренда турист/город/междугород автобусов (от 16 до 53 
мест.) На любые расстояния и вахты. Все автобусы допущены 
к детским перевозкам. Любая форма оплаты

42-17-17, 
bbus@gmail.com

Город/межгород Форд 18 мест, ГАЗель, 15 мест, ПАЗ, доставка рабочих, весь 
спектр услуг, надежность, низкие цены, Лиц. № АС-43-351024

49-55-64, 
8-906-829-92-24
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— В Кировской области более 80% населения 
страдают заболеваниями пародонта, что приводит 
к ранней потере зубов, поэтому большое коли-
чество людей начинают носить съемные зубные 
протезы. Эффективность жевания при ношении 
таких протезов часто снижена более чем на 60% 
по сравнению с несъемными. 

Наилучшим решением при лечении пациентов 
с частичным или полным отсутствие зубов яв-
ляется имплантация (установка искусственных 
опор). Протезирование на имплантатах позволяет 
достичь поставленной цели — восстановить здоро-
вье, целостность зубных рядов, улучшить эстетику 
лица, невзирая на атрофию костной ткани, болезни 
и травмы зубочелюстной системы.

В клинике «Денталия» применяются все виды 
имплантации и протезирования. Остановимся 
именно на особенностях протезирования с опора-
ми на одноэтапные бикортикальные (базальные) 
имплантаты по протоколу немедленной нагрузки 
при полном отсутствии зубов

   , 
  ?

Много недостоверной и противоречивой 
информации гуляет по просторам интернета 
о якобы пагубных последствиях одноэтапной 
бикортикальной (базальной) имплантации и ре-
зультатах протезирования на этих имплантатах. 

Новый вкус к жизни
Об особенностях ортопедиче-
ского лечения на одноэтапных 
бикортикальных (базальных) 
имплантатах в концепции 
Strategic Implant* — Наталья 
Строганова, врач-ортопед 
клиники «Денталия»

. , .  , 77, .: (8332) 40-30-33,
8-953-681-46-77, dentalia7@ya.ru, dentalia21vek.ru

-43-01-002335  22.06.2016 .     

ткани происходит под такой временной ортопеди-
ческой шиной. Примерно через месяц, появляется 
неудобный промежуток между протезом и десной 
от 2 до 5 мм, что может вызывать дискомфорт и 
эстетическую неудовлетворенность. Это временное 
явление, которое устраняется при замене времен-
ного протеза на постоянный. 

Явным преимуществом этого метода являет-
ся то, что пациенту временная ортопедическая 
конструкция позволяет получить «зубы» че-
рез три дня после установки имплантатов и начать 
ими пользоваться: жевать, разговаривать, улы-
баться, а также вернуть молодость и измениться 
внешне. Врачу такая временная конструкция 
позволяет продолжать лечение: вести динами-
ческое наблюдение за процессами ремодуляции 
кости, интеграции имплантатов, контролировать 
восстановление правильного типа жевания и т. д.

 
 

Третий этап лечения — протезирование 
на интегрированных имплантатах. Времен-
ный протез может быть заменен не ранее, чем 
через 1-1,5 года, при отсутствии жалоб мо-
жет служить и 5-7 лет. Решение принимается 
совместно врачами: имплантологом и ортопедом 
по результатам клинического осмотра и рентге-
нологического обследования. Конструкции могут 
быть металлоакриловыми, металлокерамически-
ми, металлокомпозитными, безметалловыми (на 
каркасе из диоксида циркония или TRINIA). 

Для планирования, изготовления конструкций 
применяются современные цифровые САD/CAM-
технологии, ведется фотопротокол. Независимо 
от выбранного материала протезы существенно 
отличаются от первичной временной (условно 
постоянной) ортопедической шины своим эстети-
ческим видом, максимально комфортны и удобны 
при жевании, также восстанавливается дикция.

Таким образом, реабилитация и лечение паци-
ентов с полным отсутствием зубов заканчивается 
после установки постоянного несъемного фун-
кционального протеза с высокими эстетическими 
характеристиками. Для своих пациентов в клинике 
«Денталия» мы используем все самое лучшее, же-
лая им здоровья и лучезарных улыбок. 

* метод имплантации зубов

 

  :   :

Особенно странно, что образ «врага» 
формируют коллеги-стоматологи, ни-
чего не смыслящие в данной методике 
и не имея личного опыта работы, вклю-
чая ортопедический и хирургические 
этапы лечения. Следовательно, не имеют 
и собственных отдаленных результатов. 
Вот и получается, что одну и ту же 
картинку старого временного протеза 
мусолят бесконечно и запугивают ею 
своих пациентов. Причем этот страш-
ный снимок размещают на своем сайте 
даже врачи-терапевты, совсем не давно 
получившие диплом врача, но не име-
ющие отношения ни к ортопедической, 
ни хирургической стоматологии. 

Относится можно по разному к этой 
методике, можно ее любить, можно ее не-
навидеть, но это ничего не меняет. Имея 
все разрешительные документы для ее 
использования в России, высококва-
лифицированные врачи-имплантологи 
и ортопеды с 2012 года успешно исполь-
зуют в своей повседневной практике: 
восстанавливают прикус и утраченные 
зубы. В разных городах нашей страны 
по ней работают множество клиник и их 
число растет. 

Имея личный опыт протезирования 
на базальных имплантатах, я могу смело 
утверждать, что методика очень востре-
бована, а ее отдаленные результаты 
радуют и пациентов, и врачей. 

  3 :
 

Протезирование на дентальных 
имплантатах (не зависимо от их типа) 
является всегда этапным лечением.

На первом подготовительном этапе 
проводится тщательная диагностика, пла-
нирование лечения, санация полости рта. 
На втором — хирургическом — врач-хи-
рург устанавливает имплантаты достигая 
первичной стабилизации. Для этого врач 
ортопед шинирует их (соединяет вместе) 
несъемным металлоакриловым протезом 
— временной ортопедической шиной, 
изготовленной по технологии полного 
протеза с розовой десной и стандартными 
гарнитурными зубами. 

Основным требованием в протезиро-
вании на имплантатах, установленных 
по протоколу немедленной нагрузки 
в концепции Strategic Implant, является в 
кратчайшие сроки (3 - 5 суток) связать все 
имплантаты между собой жестким кар-
касом (временным условно постоянным 
протезом). Если имплантация проводи-
лась с одномоментным удалением зубов, 
не подлежащих лечению, то естественный 
процесс заживления, атрофии костной 
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Налог на доходы физических лиц, как прави-
ло, уплачивается автоматически – он удержи-
вается с заработной платы. Но в ряде случаев 
физические лица должны самостоятельно рас-
считать сумму налога и подать в налоговый орган 
декларацию по налогу на доходы физических 
лиц (форма 3-НДФЛ).

Предоставить декларацию 3-НДФЛ следует:
 при получении дохода от продажи иму-

щества (например, квартиры, находившейся 
в собственности менее минимального срока 
владения), от реализации имущественных прав 
(переуступка права требования);

 при получении в дар недвижимого имуще-
ства, транспортных средств, акций, долей, паев 
от физических лиц, не являющихся близкими 
родственниками;

 при получении вознаграждения от фи-
зических лиц и организаций, не являющихся 
налоговыми агентами, на основе заключенных 
договоров и договоров гражданско-правового 
характера, включая доходы по договорам имуще-
ственного найма или договорам аренды любого 
имущества;

 при получении дохода в виде выигрышей, 
выплачиваемых организаторами лотерей и дру-
гих основанных на риске игр;

 при получении дохода от источников, нахо-
дящихся за пределами Российской Федерации.

Задекларировать полученные в 2018 году 
доходы должны также ИП, нотариусы, зани-
мающиеся частной практикой, адвокаты, учре-
дившие адвокатские кабинеты и другие лица, 
занимающиеся частной практикой.

Налоговики выводят 
из тени доходы физлиц 
и бизнеса

 , 
  

 «  »

С 1 января 2019 года стартова-
ла декларационная кампания 
2019 года, а это означает, что фи-
зическим лицам необходимо отчи-
таться о полученных в 2018 году 
доходах до 30 апреля 2019 года.
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.: 45-00-68, 8-922-959-00-68
buhdelo43.ru

 450
  

 

. (8332) 78-06-38,
8-922-668-06-38.

  « »,  1114345015289 *   .: (8332) 78-06-38

Почему стоит поспешить 
с банкротством?

Рекомендуем собственникам и руководителям 
компаний заранее обратиться за проведением анализа 
документации и деятельности компании на предмет бан-
кротства и возможного привлечения контролирующих 
лиц должника к субсидиарной и иной ответственности.

В рамках комплексного оказания услуг поможем сни-
зить имеющийся размер задолженности перед кредито-
рами, провести комплекс защитных мер от привлечения 
к ответственности, а также разработать комплекс мер 
по избежанию процедуры банкротства.

 Для юридических лиц:
•официальная процедура закрытия;
• освобождение от кредиторов;
•защита от привлечения к ответственности;
•защита активов компании, проведение анализа на ри-
ски банкротства и привлечения к ответственности.

 Для кредиторов:
• полное юридическое сопровождение на всех стадиях;
• оспаривание сделок должника;
•привлечение к ответственности;

 Для физических лиц и ИП:
•официальная процедура списания долгов;
•освобождение от кредиторов;
•защита от преднамеренного/фиктивного банкротства;
•защита имущественных прав.

Рекомендуем поспешить с процедурой банкротства, 
потому что до 31 марта 2019 года действует скидка 20%* 
при проведении анализа на предмет несостоятельности 
и возможного привлечения к ответственности. 

Юридическая компания АК «БЭСТ» 
предлагает комплексные услуги в сфере 
банкротства юридических и физиче-
ских лиц, а также ИП.
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