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Электронные внутрибанковские пере-
воды на счета юридических лиц 
и индивидуальных предпринимате-

лей – бесплатно. Переводы денежных средств 
до 150 000 рублей со счета ИП на банковскую 
карту нашего банка – бесплатно. 

Три платежа на счета юридических лиц 
и индивидуальных предпринимателей, от-
крытые в других банках, – тоже бесплатно!* 

Эти выгодные условия включает в себя 
тарифн ы й п ла н РКО «Новы й старт» 
от «Вятка Банка», который разработан 
специально для начинающих бизнесменов 
и владельцев малого бизнеса. Тариф объе-
диняет все необходимые для предпри-
нимателей услуги: открытие расчетного 
счета, обслуживание счета, прием и испол-
нение платежей, операции с наличными 
денежными средствами, интернет-банк, 
sms-информирование и выписки по счету. 
Полный перечень услуг, входящих в тариф, 
достаточно объемный. Услуги, не являющи-
еся бесплатными, осуществляются в соот-
ветствии с тарифами банка.

В дополнение к широкому перечню 
услуг в рамках тарифного плана «Новый 
Старт» клиенты теперь могут сэкономить 
рекламный бюджет. Специально для каж-
дого, кто впервые открывает расчетный счет 

в «Вятка Банке», выдаются сертификаты** 
на бесплатное консультирование по медиа-
продвижению на территории Кировской 
области и скидка 25 %** на размещение 
рекламы в любых проектах группы нашего 
партнера. Также по партнерской программе 
банка клиентам предоставляется скидка** 
на размещение таргетированной рекламы 
в социальных сетях.

Открыть счет для бизнеса можно без ви-
зита в банк! Просто перейдите по ссылке 

и заполните онлайн-заявку на новый та-
рифный план РКО «Новый старт»: 
новый-старт.норвикбанк.рф. 

0 руб. — открытие счета,
0 руб. — обслуживание счета, 
0 руб. — система «Интернет-
Банк». И это еще не все. 

Предложение дня –
счет для бизнеса за 0 рублей!

*            ,  .          
 «  » - 0 .    ,         ,    ,    -
 .     01.12.2018 .    ,       ,   ,    . 

**    – 12      .  «  » (  ®), .    902  17.07.2015. , . , . , 4.  1024300004739.
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2
В ице-губернатор Ан-

дрей Плитко и ген-
директор китайской 

ком п а н и и Ва н Ф у м и н ь 
провели переговоры о стро-
ительстве на территории 
региона целлюлозного за-
вода, на котором будет уста-
новлено производственных 
пять линий и занято до 700 
сотрудников.

С одной стороны это 
один из крупнейших ин-
ве ст п р о ек т ов, ко т оры й 
позволит перерабатывать 
низкосортн у ю древеси-
ну и отходы ЛПК. С дру-
гой стороны, целлюлозное 
производство связано 
с использованием 
вредных х и-

мических веществ, а ки-
тайские технологии имеют 
репутацию экологически 
небезопасных.

Это не первая компания 
из КНР, которая рассматри-
вает возможность инвести-
рования в кировский ЛПК. 
В августе наш регион по-
сетили  бизнесмены, кото-
рые провели переговоры о 
строительстве фанерного 
завода стоимостью около 
1 млрд рублей.  (0+)
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К ак показали мате-
р и а л ы  п р о в е р к и 
деятельности про-

мышленных парков, в эти 
инфраструктурные объекты 
было с 2013 года вложен 
почти миллиард рублей. 
В частности федеральные 
средства — 696 млн рублей, 
деньги из бюджета Киров-
ской области в сумме 99 
млн рублей. Кроме того, ре-
гиональное правительство 
передало курирующей пар-
ковые зоны «Корпорации 
развития Кировской обла-
сти» имущество стоимостью 
166,5 млн рублей.

Однако результаты вложе-
ния средств выглядят край-
не плачевно. Из созданных 
еще при Никите Белых пяти 
промпарков министр госи-
мущества Артем Сурженко 
в октябре текущего года был 
вынужден ликвидировать три 
площадки. 

Частные парки в Лузе и 
Белой Холунице закрылись, 
так и не начав работать. Ки-
ровский «Игроград» постигла 
таже участь, так как он не 
оправдал себя в качестве 
центра развития индустрии 
детских товаров.

Но и оставшиеся площад-
ки не дают серьезного эф-
фекта для развития 

области. Промпарк «Слобо-
дино» в районе Мурыгино не 
работает до сих пор. А един-
ственная функционирующая 
площадка в Вятских Полянах 
была введена в действие с от-
ставанием более чем на три 
года, но до сих пор работы там 
не завершены.

– Все показатели, которые 
характеризуют финансовое 
состояние Корпорации ниже 
нормы. Это уже говорит о том, 
что есть потенциальный риск 
банкротства, о чем мы пред-
упреждаем и рекомендуем 
министерству и правитель-
ству в целом обеспечить фи-
нансовую устойчивость этого 
юрлица. Если смотреть на ра-
боту Корпорации в динамике, 
то мы видим, что после 
передачи в 2018 
году в ведение 

министерства госимущества 
она активизировала свою де-
ятельность,— рассказала «На-
вигатору» главный инспектор 
КСП Елена Пинегина.

Кстати, ранее КСП дала 
нелестную характеристику 
работе исполнительной вла-
сти в моногородах, а сейчас 
аудиторы готовят отчет о 
выполнении программ по раз-
витию предпринимательства. 
Если и его итоги будут похо-
жими, то это станет свиде-
тельством краха экономи-
ческой политики ре-
гиональных вла-
стей.  (0+)

1Аудиторы кон-
трольно-счетной 
палаты Кировской 
области недоволь-
ны отдачей от вло-
женных бюджетных 
средств и опаса-
ются банкротства 
«Корпорации раз-
вития Кировской 
области», курирую-
щей эти площадки.

Управляющая компания
промпарков на грани банкротства

Китайские инвесторы 
намерены строить ЦБК

     

Представители компании «Лэ Лу Кэ» 
из южно-китайского города Шэньчжэнь 
заявили о планах инвестировать 20 мил-
лиардов рублей в создание целлюлозно-
го производства на территории Киров-
ской области.

   

 : kirovreg.ru
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Рейтинг крупнейших страховых 
компаний в регионе

Впрочем, в этом нет ничего удиви-
тельного. За прошедшие пять лет 
на рынке страхования произошли се-
рьезные сдвиги. Доля полисов страхо-

вания жизни выросла почти в три 
раза, отодвинув на задний план авто-
страхование. Впрочем, ситуация не-
случайна. Такую заботу о личном 

благополучии жители региона стали 
проявлять на волне кредитного бума. 
Страховка жизни обычно является 
частью кредитного пакета.  (0+)

По итогам трех кварталов 2018 
года безоговорочным лидером 
стала компания «Сбербанк Стра-
хование Жизнь».
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Такое предложение поступи-
ло. Моему другу предложили 
вложить средства в розничные 
продажи мехов, он, в свою оче-
редь, позвал меня. Так совпало, 
что как раз в это время я продал 
квартиру в надежде купить бо-
лее просторное жилье. Но вме-
сто это вложил деньги в бизнес.

Конечно, на тот момент это 
была чистой воды авантюра. 
Хотя по сегодняшним меркам 
сумма, которой я тогда рисковал, 
кажется мизерной. С другой 
стороны, почти 10 лет спустя 
должен признать, что на тот 
момент у нас было достаточно 
опыта, денег и связей, чтобы 
начать успешный бизнес.

   
  

С первым серьезным кризи-
сом на меховом рынке мы столк-

нулись в 2012 году. Мы тогда спе-
циализировались на продажах 
шуб из мутона. Но его постепен-
но стала вытеснять с рынка не-
дорогая норка. Наши продажи, 
как и продажи коллег по цеху, 
стали падать. А производители 
не хотели верить в то, что эпоха 

закончилась. Они продолжа-
ли отшивать большие партии 
мутоновых шуб. Скопились 
огромные запасы. У отрасли 
в целом возникли финансовые 
проблемы.

Банки внесли меховщиков 
в черный список. Ситуация была 
примерно такой: приходишь 
в банк за кредитом под оборот, 
там узнают чем ты торгуешь 
и указывают на дверь. При этом 
поставщики, у которых есть 
свои обязательства, требуют 
проплатить вперед. Банки давят 
на производителей, производи-
тели на оптовиков, оптовики 
на нас. Такой замкнутый круг, 
из которого отрасль выбиралась 
несколько лет. Кто-то предпо-
читал жаловаться на то, как 
все плохо, и при этом ничего не 
делать. Разве что ждать, когда 
поменяется конъюнктура. Мно-
гие не дождались.

  

Для нас это был не вариант. 
Закрыться означало остаться 
совсем без денег с товаром, ко-
торый никому особо не нужен. 

В 2009 году в одной точке места и времени 
сошлись несколько факторов, которые при-
вели меня в меховой бизнес. На тот момент 
я работал в телекоммуникационной ком-
пании и имел большой опыт в организации 
продаж. Но, как и у многих сотрудников 
крупных корпораций, у меня было желание 
заняться собственным бизнесом. 

Рост на падающем ры  

    , 
 ,   — 

 .     
.  ,  , 

        
.    . 

 ,    
 «  »

Е сть множество книг и курсов, 
которые рассказывают о том, 
как стать известным и самым 

популярным. Скорее всего, вы даже 
уже изучали эту тему. Да, продвиже-
ние важно, но гораздо более важно 
другое:

 ваша цель
 аудит самого себя
 личное развитие
 результаты

Обо всем этом расскажет Игорь 
Манн на семинаре «Номер 1: как стать 
лучшим в том, что ты делаешь», кото-
рый пройдет в Кирове 10 апреля. 

Не позволяйте себе оставаться на 
месте, пока конкуренты и весь мир 
идут вперед.

 ?

 Для предпринимателей: чтобы 
стать лидерами в своей отрасли и под-
держивать эту позицию.

 Для руководителей: чтобы создать 
лучшую команду.

 Для развивающихся людей: чтобы 
получить выжимку инструментов для 
личного и профессионального роста.

 Для успешных семей: чтобы 
добиваться успеха вместе со своими 
близкими людьми.

! 

Ваш ребенок старше 11 лет? Возь-
мите его с собой на семинар Игоря 
Манна. Вы удивитесь, как он изме-
нит свои представления о целях и 
развитии. Ваше взаимопонимание 
значительно улучшится. Вы сможете 
увидеть, насколько шире и глубже он 
будет смотреть в будущее, а самое глав-
ное, ребенок определит, в чем он хочет 
быть «номер 1» и наметит конкретные 
шаги к достижению свой цели.

Приходите. Зажгитесь! И впе-
ред!  (12+)

Где и в чем вы хотите быть первым? Лучшим сто-
матологом, самым востребованным риелтором или 
успешным маркетологом?

Главный семинар Игоря Манна в Кирове

 –   « »
  « - »

   : 47-60-02
www.bo.delovoy-kirov.ru/mann2019/

!  10  2019 .  !
 «   »  1104345017644 . : 610020, . , . , 4, . 420/1

  . .  311434510900035 . : 610001, . ,  - , . 155
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В о время получения 
приза, который вру-
ча ла глава города 

Кирова Елена Ковалева, 
победитель отметил, что 
для него участие в конкур-
се «Человек Года» стало 
традицией.

– Чтобы получить при-
знание как «Человек Года», 
не нужно лететь в Голливуд, 
чтобы перенять у звезд шоу-
бизнеса опыт дефилирова-
ния по красной ковровой 
дорожке. Не нужно готовить 
праздничный спич. Не нуж-
но заряжать себя на победу. 
Нужно сделать простую 
и маленькую вещь. Нужно 
возглавить бизнес и двигать 

его развитие 15 лет, — зая-
вил Владимир Скобелкин и 
поблагодарил собравшихся 
коллег за оказанную честь.

Отвечая после вручения 
премии на вопросы «Навига-
тора», господин Скобелкин 
рассказал том, что для него 
значит получение данной на-
грады, и поделился планами 
на новый 2019 год. 

-

Нам нужны были действия, по-
зволявшие выйти из ситуации.

В то время у нас была всего 
одна точка, в которой мы прода-
вали товары единственного про-
изводителя. Представьте, если 
бы он в тот момент закрылся. 
Кстати, они действительно нем-
ного позже прекратили поставки, 
но мы к тому времени сумели 
диверсифицировать бизнес.

Для этого пришлось напрячь-
ся. Когда кризис у всей отрасли, 
сложно найти партнера, кото-
рый согласится поставить товар 
на условиях 100% оплаты по-
сле завершения сезона. Впрочем, 
и у нас не было никаких гаран-
тий, что мы сможем распродать 
полученные от него меховые 
изделия. Тем более, что для их 
реализации мы решили открыть 
новую точку.

Именно в тот момент стало 
ясно, что чем более диверсифи-
цированы каналы сбыта и по-
ставок, тем устойчивей бизнес. 
Поняли мы и другую вещь: если 
мы в состоянии организовать 
продажи продукции несколь-
ких поставщиков в двух точках, 
то что нам мешает открыть тре-
тью, четвертую и пятую? Когда 
у тебя есть работающая модель 
продаж, репутация и план, мож-
но расширяться.

   

Есть много разных стандар-
тных рекомендаций. Например, 
фирмам на падающих рынках 
рекомендуют сокращать свои 

издержки. В нашем случае это 
означало бы уменьшать расходы 
на оплату, жертвовать каче-
ством товара, искать дешевые 
точки реализации. Но именно 
этого мы не могли и не можем 
делать без угро зы похоронить 
весь бизнес.

Вообще никогда не оценивал 
затраты в категориях «боль-
шие-маленькие». Расходы долж-
ны быть эффективными. Так в 
определенный момент времени 
мы заявили, что готовы платить 
продавцам в два раза больше, чем 
самые успешные конкуренты. 
Даже сейчас, по моим данным, 
у нас самые высокие расходы 
на персонал. Почему? Потому что 

это позволяет привлекать лучших 
специалистов, людей, которые 
могут продать гораздо больше. 
А благодаря их вкладу мы повы-
шаем и собственные доходы.

То же самое касается и тор-
говых площадей. В розничном 

бизнесе ситуация следующая: 
свернул за угол на два метра — 
и продаж уже нет. Поэтому мы 
всегда ищем самое лучшее место, 
где больше наших потенциаль-
ных покупателей.

Я отношусь к тем руководи-
телям, которые считают, что 
главное — больше зарабатывать. 
Всегда есть на чем сэкономить. 
Но сотрудники, торговое место, 
сервис и клиенты точно не входят 
в этот список. На них экономить 
нельзя.

   

В нашем бизнесе есть один 
риск, который никак не устра-

нить. Это предпочтения поку-
пателей. Вы можете закупить 
и не продать товар. Вся прибыль 
окажется заморожена в нера-
спроданных остатках.

Другие риски мы так или 
иначе вполне можем оценить 
на основе своего опыта и здра-
вого смысла. Они прописаны в 
стандартах и инструкциях. Это 
требования к персоналу, крите-
рии отбора мест для торговых 
точек, определение регионов 
присутствия

А вот вопросы с контрагента-
ми мы стараемся решать на бе-
регу. Главный принцип работы 
с поставщиками — ответствен-
ность. Мы обещаем только то, 
что можем выполнить на 100%. 
Того же ждем и от контрагентов. 
Если о чем-то договорились, то 
хода назад уже быть не может ни 
с одной из сторон.

Сейчас во всех контрактах 
прописываем, что нарушение 
обязательств приводит к растор-
жению договора. И после этого 
наше сотрудничество прекра-
щается навсегда.

Почему? На изменчивом рын-
ке есть только одна стабильная 
вещь — репутация. Именно она 
позволяет развиваться и устой-
чиво расти даже на падающем 
рынке.  (0+)

 нке: в кризис расширяйте бизнес
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13 декабря в клубе GAUDI прошла 
шестая ежегодная церемония награ-
ждения лауреатов премии «Человек 
Года». Среди отобранных экспертным 
советом 134 претендентов приглашен-
ные на церемонию бизнесмены опре-
делили* победителей в 20 номинациях. 
Безоговорочным лидером среди пред-
ставителей банковского бизнеса стал 
председатель правления АО «Первый 
Дортрансбанк» Владимир Скобелкин.

 «  »,  
   3271    .  

 1995  

*    
    

  .

Владимир Скобелкин – «Банкир года»
Журнал «Бизнес Класс» назвал обладателей премии «Человек Года-2018»
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Ипотека устала дешеветь 
Ц ентробанк повысил ключе-

вую ставку второй раз за год 
на 0,25 п.п. до 7,75%. По 

мнению экспертов, на рынке на-
чнет формироваться тренд на по-

вышение ставок по ипотеке, и в 
течение следующего года средние 
ипотечные ставки могут вырасти 
на 1-2% до 10–10,5%. Глава Мин-
строя РФ заявил, что, к сожале-

нию, ведомство на это никак не 
может повлиять. В текущем году 
они достигли исторического ми-
нимума. Это стало одним из фак-
торов роста спроса на недвижи-

мость и повышения цены квадрат-
ного метра. Так, квадратный метр 
на первичном рынке прибавил 11% 
по сравнению с тем же периодом 
прошлого года. Часть экспертов 

отмечает, что между доступностью 
жилья и ставками по ипотеке су-
ществует обратная зависимость. 
Доступность ипотеки разгоняет 
цены на жилье.   (0+)
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, , 25 , . (8332) 248-999, www.doc-1c.ru,
    vk.com/doc_1c,       facebook.com/doc1c/     

Е жегодно это мероприятие собира-
ет бу хга лтеров и руководителей 
компаний нашего города. Только 

актуальную информацию вы получите не-
посредственно от представителей УФНС по 
Кировской области и экспертов компании 
«Док» – сертифицированного партнера 
фирмы «1С» в Кирове. Мы разберем для вас 
практические вопросы:

 НДС 20%, переходный период
 Онлайн-кассы – новации 54-ФЗ, подго-

товка к переходу на НДС 20%
 Налог на имущество – изменения 2019 г.
 1С-отчетность за 2018 год
 НДФЛ, страховые взносы – изменения, 

практика применения
 Сервисы 1С: повышаем эффективность 

работы с 1С и снижаем риски бизнеса.  (16+)

Все, что вам нужно знать этой зимой о повышении НДС до 20%, 
отчетности, кадровом учете, онлайн-кассах и других важных 
темах, вы услышите 19 декабря на зимнем Едином семинаре 1С. 
Участие бесплатное!

В Кирове пройдет бесплатный семинар
для бухгалтеров и руководителей

19  2018 .,  10.00  13.00 -  
 , . , . , 15 

1   « »        -
      . 

    «1 : » – 
       .

2  ,      , , -
 ,   - .

3    .   . -
  .    

(8332) 248-999     :
http://doc-1c.ru/ZimniyEdinyyseminar1S.

ЮРИДИЧЕСКИЕ УСЛУГИ
Адвокат. Юридические услуги. Ведение уголовных, гражданских дел 
в судах

8-953-698-66-66

Ведение бухгалтерского учета ООО, ИП. Составление и отправка 
по ТКС налоговых декларации, в т.ч НДС. Регистрация, реорганизация, 
ликвидация ООО.

ул. Свободы, д. 131, эт.2, оф. 7 
тел.: 22-20-20,22-20-34 
e-mail: info@vladlena43.ru

СТРОИТЕЛЬНЫЕ УСЛУГИ
ПЕНОПЛАСТ, СКОРЛУПА ППС для утепления труб, любого диаметра 
и толщины от производителя.

Тел.(8332) 55-60-13, 77-10-93

Продукция деревообработки от производителя: поручни, балясины, 
ступени, вагонка, пол, блок-хаус, погонаж, лестницы деревянные 
(производство и установка), производство дверей. 

тел. 75-23-18

Профлист. 
Подшипники

(8332) 46-60-89, 703-089

Разработка и изготовление индивидуальных моделей ЭЛЕМЕНТОВ 
ФАСАДНОГО ДЕКОРА ( карнизы, молдинги, откосы, подоконники, 
колонны, пилястры и многое другое). 

тел.: (8332) 75-55-72, 55-78-20 
E-mail: mp@penoceh.ru

Спецодежда, средства индивидуальной защиты, 
огнетушители

Тел. (8332) 704-586

ТЕРМОПАНЕЛИ: с акрило-полимерным покрытием, с мраморной 
крошкой, клинкерные. ООО ПК «ВикРус»

Выставка «Загородный Дом», 
ул. Солнечная, 8В  
Тел. 77-10-93, 8953-945-55-72

Электроды для ручной дуговой сварки, 
диаметр от  1,6 до 6,0 мм.

тел. 703-089, 46-60-89

ВАКАНСИИ
В салон цветов требуется сотрудник на должность флориста  |
с творческими способностями

76-07-76

ПРОЧИЕ УСЛУГИ
Лазерная резка листового металла (сталь, нержавеющая сталь, 
алюминий, медь, латунь), а так же текстолита, керамики, паронита, 
металлопластика. Любые гравийные работы, токарные, фрезерные. 
Максимальный размер заготовки 2500 х 1250 мм, толщиной до 6 мм. 
Точность раскроя до 0,1 мм.

тел.: 75-55-72, 55-77-56, E-mail: 
mp@penoceh.ru

Эвакуация грузовой техники, тех.помощь.
ООО «САНАВТО»

 тел.: 78-40-66, 78-40-46, 
78-40-26, 78-40-23  
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По данным за 2017 год, на осно-
ве которых составлялись рейтин-
ги, в бизнесе «КМК» сохранились 
разнонаправленные тенденции. 
С одной стороны Группа компа-
ний вернулась в топ-10 произво-
дителей сырого молока. 10 агро-
фирм комбината произвели около 
80 тыс. тонн сырого молока, что 
позволило предприятию семьи 
Сураевых занять девятую строч-
ку рейтинга.

Н а  т а к о е  ж е  к о л и ч е с т в о , 
2 тыс. тонн, нарастили производст-
во и хозяйства хозяйства АО «Мо-
локо» Анатолия Маликова. Его 
холдинг владеет активами на северо-
востоке Нижегородской и юго-запа-
де Кировской областей. В текущем 
рейтинге шахунское предприятие 
потеряло две строчки из-за более 
высоких темпов развития конкурен-
тов. По данным ЦИМР, «Молоко» 
обосновалось на 27 позиции.

Сохранил свое присутствие в фе-
деральном топ-50 и колхоз Влади-

мира Шулаева. «Красное знамя» 
авторы рейтинга опустили сразу на 
5 позиций с 45-й на 50-ю строчку. По 
данным ЦИМР, на фермах колхоза 
в прошлом году надоили 22,7 тыс. 
тонн молока, что заметно меньше, 
чем годом ранее. Правда, руководи-
тель хозяйства Владимир Шулаев 
не согласился с оценкой московских 
аналитиков. В комментарии «Нави-
гатору» от заявил, что как в 2017, так 
и в текущем году «Красное знамя» 
увеличивало объемы производства, 
хотя и затруднился назвать конкрет-
ные значения этого показателя.

:
  

Самую высшую строчку в рей-
тинге переработчиков среди пред-

приятий, имеющих активы в на-
шем регионе заняла петербургская 
«Галактика». По оценкам ЦИМР, в 
2017-м заводы группы, включая про-
изводственную площадку в Фален-
ском районе, переработали 182,5 тыс 
тонн молока. Но даже 6,5% прироста 
не хватило для сохранения позиции 
в рейтинге. «Галактика» опустилась 
на одну строчку и занимает 15 место 
в федеральном списке.

Нарастили объемы переработки 
и промплощадки АО «Молоко», 
среди которых и расположенный 
в Пижанке «Лактис». Компания 
сохранила 24-ю позицию с объемом 
переработки 129 тыс. тонн сырого 
молока. В результате группа госпо-
дина Маликова обошла в рейтинге 
бизнес семьи Сураевых. КМК про-
демонстрировал спад производства 

и опустился на 25 строчку рейтинга 
с показателем 128,5 тыс. тонн.

В одном из своих последних 
интервью Василий Сураев прогно-
зировал подобный результат.

– Снизились объемы производст-
ва цельномолочной продукции. Это 
связано с падением спроса, связан-
ного со снижением покупательной 
способности населения. За этот пе-
риод произошло перераспределение 
потребительского рынка. Федераль-
ные сети значительное количество 
молочной продукции привозят из 
других регионов, — объяснял этот 
тренд Василий Куприянович.

Правда, сокращение производст-
ва не помешало головному предпри-
ятию холдинга «Кировмолкомби-
нату» показать по итогам прошлого 
года рекордную прибыль в 440 млн 

 

Центр изучения молочного рынка опубликовал 
федеральные рейтинги производителей и пе-
реработчиков молока. В них вошли несколько 
предприятий, владеющих активами в Кировской 
области.

Три кировских компании вошли в федеральный 

Молочные ги
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рублей. Предприятие, по оценке 
ЦИМР, сохраняет лидирующие по-
зиции среди расположенных в реги-
оне промплощадок. Его мощности в 
2017 году переработали 44% молока, 
поступившего на расположенные в 
региона молокозаводы.

Какие тенденции в работе груп-
пы компаний КМК наблюдаются 
в текущем году — не известно. В 
пресс-службе предприятия отказа-
лись от комментировать результаты 
федерального рейтинга.

-2018

В текущем году на молочный 
рынок региона действуют проти-
воречивые факторы. Существенное 
падение цен в начале 2018-го отри-
цательно сказалось на экономике 

многих кировских сельхозпредпри-
ятий. Некоторые из них вынуждены 
была часть молока использовать на 
корм телят. Как результат, по итогам 
10 месяцев сельхозорганизации 
увеличили производство на сырого 
молока на 3,7% по отношению к 
аналогичному периоду прошлого 
года. Тогда как реализация товарной 
продукции за то же время выросла 
всего на 0,9%

Но ценовые тренды уже поменя-
лись. В конце года стоимость сырого 
молока по сравнению с минимумами 
выросла на 20-25%. Это стимулиру-
ет восстановление инвестиционной 
активности, которая, впрочем, не так 
сильно привязана к краткосрочной 
конъюнктуре.

Среди объективных показателей 
позитивных среднесрочных тенден-

ций — увеличение поголовья коров. 
По данным Кировстата, в октябре их 
стало больше на 2% по сравнению 
с этим же месяцем прошлого года.

Впрочем, каким будут долгос-
рочные тенденции пока не ясно. В 
августе прошлого года губернатор 
Васильев презентовал президенту 
проект «Миллион тонн молока». 
Но уже несколько месяцев чинов-

ники вообще не вспоминают об этой 
программе. Более того, правительст-
венный прогноз социально-эконо-
мического развития, предполагает 

что даже в самом лучшем случае 
средний рост аграрного сектора бу-
дет меньше 2% в год. И это при том, 
что по данным за три квартала 2018 
года индекс сельхозпроизводства 
вырос почти на 8%.

Еще один долгосрочный отрица-
тельный фактор — предоставляемые 
в Кировской области региональные 
субсидии производителям и пере-
работчикам молока не могут кон-
курировать с теми, что предлагают 
агробизнесу в соседних регионах. Не 
так давно руководитель агрохолдин-
га «Дороничи» Константин Гозман 
рассказывал, что к ним поступают 
предложения об организации про-
изводства за пределами Кировской 
области.

Влияние большого количества 
противоречивых факторов ограни-
чивает возможности по прогнозиро-
ванию развития ситуации в сфере 
производства и переработки молока 
как в регионе в целом, так и на от-
дельных молочных предприятиях 
области.  (0+)
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Тепло, еще теплее: 
«Т Плюс» движется от ремонта изношенных труб к цифровым моделям

Председатель правления 
энергетической компании 
«Т Плюс» Денис Паслер 
и руководители кировских 
подразделений компании 
рассказали о проблемах 
и перспективах развития 
энергетической отрасли. 
В Кировской области, 
как и в большинстве реги-
онов страны, энергетики 
сейчас вынуждены решать 
накапливающиеся годами 
проблемы.

Эксперты признают, что в отрасли 
существуют огромные резервы для ро-
ста эффективности систем теплоснаб-
жения. Создание сети приборов учета 
от котла до батареи и систем автома-
тической регулировки сложных тер-
мо- и гидродинамических процессов 
позволит серьезно снизить расходы 
на отопление зданий в российских 
городах.

Однако на первом этапе предстоит 
куда более понятная задача — заткнуть 
дыры, через которые в буквальном 
смысле утекает оплаченное нами теп-
ло. 
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Работа Центра профосмотров 
и медицинских справок лечебно-
диагностического центра «Верис» 
построена таким образом, что 

вы проходите осмотр у специаль-
но созданной комиссии, без пото-
ка пациентов лечебно-профилак-
тического направления! А значит, 
нет у кабинетов людей, которым 
«только спросить» и «я по запи-
си». Следовательно, вы не тратите 
время на ожидание. По отзывам 
многих клиентов, которые спе-

циально засекали время для по-
лучения справки, в среднем на 
это уходит всего 30-40 минут! 
Способствует этому и большой 
временной промежуток работы 
медкомиссии: с 8 утра до 17 часов, 
и даже в субботу до 13 часов! 

  

Ваш медосмотр проводится 
врачами по всем требованиям 
Минздрава РФ. Здесь не рабо-
тают «для галочки», поскольку 
каждый врач несет персональ-
ную ответственность за резуль-

таты анализов и  медицинское 
заключение. На справках ста-
вятся личные печати и штампы, 
зарегистрированные в Роспо-
требнадзоре. Кроме того, Центр 
профосмотров и медицинских 
справок находится под контролем 
Минздрава Кировской области, 
Роспотребнадзора, ФГУЗ «Центр 
гигиены и эпидемиологии». За все 
время работы Центра – около 
15 лет – не возникло замечаний 

со стороны сотрудников ГИБДД 
и, соответст венно, клиенты Цен-
тра тоже очень довольны!

 «  »

В Центре также ведут прием 
такие специалисты, как терапевт, 

дерматовенеролог, гинеколог, фти-
зиатр, окулист и др. Имеется свой 
рентген-кабинет с цифровым флю-
орографом, бактериологическая 
и клиническая лаборатории. Так 
что все анализы, начиная с иссле-
дования крови до мазков и бактери-
ологических посевов, проводятся 
тут же. ЦМС тесно сотрудничает 
с областными профильными ме-
дучреждениями. Благодаря этому 
сотрудники ваших компаний могут 
получать полное медицинское 
заключение прямо на месте. По-
сле сдачи анализов уже на 3 - 4 день 
врач-специалист сделает заключе-
ние о допуске вас к работе. 

Более 700 организаций региона 
доверили проведение медосмотров 
своих работников Центру медспра-
вок и профосмотров «Верис».  

Одна из главных причин 
– желание стать ближе к 
четвероногим пациентам. 

– Для открытия новой 
клиники мы искали имен-
но спальный район, – поя-
сняет Наталия Алексеевна. 
– Машин с каждым годом 
становится все больше, 
а дороги все хуже. Люди 
много работают, сильно 
устают, по пути домой им 
приходится подолгу сто-
ять в пробках! Когда они 
в конце концов добира-
ются до места, им совсем 
не до больного питомца, 
которого надо еще куда-то 

везти в другой район. Это 
становится препятствием 
д л я посещени я ветвра-
ча и ухудшает состояние 
пациента. Мы убеждены: 
люди смогут обращаться к 
нам чаще, если у них будет 
возможность делать это без 
больших затрат времени. 

-   

Уж е с е й ч а с в нов ой 
к линике в ежед невном 
режиме ведут прием как 
врачи-терапевты, которые 
оказывают животным не-
обходимую помощь, так 
и узкопрофильные спе-
циалисты – по графику, с 
расчетом, чтобы в филиале 
хотя бы раз в неделю рабо-
тали кардиолог, офталь-
молог, дерматолог и было 
несколько смен хирурга. К 
ним всем можно попасть по 
предварительной записи 
или в порядке очереди! 

– Состав врачей окон-
чательно определится со 
временем, в зависимости 
от потока пациентов, – от-

метила владелица клини-
ки. – При наличии спроса 
работа может быть орга-
низована в любом форма-
те: имеется достаточно 
большая площадь и пол-
ноценное оборудование. 
Последнее необходимо для 
поддержания квалифика-
ции врачей.

Дать возможность со-
трудникам расти и в ка-
рьерном плане, и в профес-
сиональном – еще одна из 
причин открытия новых 
филиалов. 

– Когда мы открыли пер-
вую клинику 15 лет назад, 
все врачи были  универ-

сальные, так как их было 
мало, – рассказала Ната-
лья Алексеевна. – Сейчас 
у нас работает около 50 
специалистов, и у них есть 
возможность выбрать ин-
тересующее направление 
и достичь успеха в нем. Это 
неизбежно приведет к раз-
витию компании в целом.

 

– По ско л ьк у с а м а я 
проработа ла практику-
ющим врачом более 22 
лет, я прекрасно понимаю, 
насколько ответственна 
и сложна эта работа, ведь 

врач постоянно принимает 
решения, от которых зави-
сит жизнь и здоровье па-
циента. Поэтому я думаю, 
что психологический ком-
форт в коллективе очень 
ва жен, и своей главной 
задачей считаю создание 
системы рабочих взаимо-

отношений, исключающих 
нездоровую конкуренцию 
и позволяющих врачам 
коллегиально принимать 
решения. Мы стараемся не 
брать в коллектив готовых 
врачей, только людей без 
врачебного опыта. Начи-
на я практику в качест-
ве ассистента ветврача, 
они вырастают до высоко-
классных специалистов. 
Так формируются общие 
подходы к делу. Сотруд-
ники, выросшие в разных 
системах, друг друга не 
понимают, начинают де-
лать ошибки. А у нас цена 
ошибки – это жизнь наших 
четвероногих пациентов. 

«Биосфера» расширяет сеть ветклиник
В начале декабря в мкрн ОЦМ на ул. Чер-
нышевского, 7 в шаговой доступности от 
крупного жилого района открылась новая 
ветклиника «Биосфера» – пятая за 15 лет 
существования сети. 

  /    
    

« »:
• . , 19 , 44-97-97;
• . , 4, 38-39-40;

• . , 7, 44-27-97
• . . , 2 ,  - , 44-67-97. 
•     
    , 9, . 1, . 44-37-97.

 , 
   

« »

До 13 января 2019 г. 
в новой клинике на 
перекрестке 
ул. Дзержинского и 
Чернышевского на все 
услуги скидка 30%.

  « »     

       

    
: . , 2-   ., 2- . 

.: 8 (8332) 43-03-03.  med-kirov.ru

Справки в ГИБДД и на оружие за 30 минут
С содроганием думаете о прохождении врачей 
и потере времени для получения справок о со-
стоянии здоровья в ГИБДД или на владение 
оружием? Совершенно зря! Ведь в Центре про-
фосмотров и медицинских справок «Верис» 
вы потратите на это всего полчаса!
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С реди всего огромного ас-

сортимента кожаных из-
делий, который окружает 

современного человека, пожалуй, 
одному из самых жестких воз-
действий подвергаются кожа-
ные детали салона автомобилей. 
Автомобильна я кожа должна 
выдерживать большие перепады 
температур и быть устойчивой к 
внешним условиям окружающей 
среды. Высока я вла жность и 
воздействие ультрафиолета так-
же пагубно влияют на кожаную 
обивку автомобиля.

С по мо щ ь ю с п е ц и а л ь н ы х 
средств и оборудования компа-
ния Le Tech помогает повернуть 
время вспять и придать кожаным 
элементам салона вашей машины 
первозданный вид. Со стороны 
это может показаться чудом. Но 
на самом деле в Le Tech имеют 
дело с современной технологией, 

котора я вк лючает в себя три 
этапа.

  
 

Часто для того, чтобы приве-
сти салон автомобиля в порядок, 
достаточно очистить кожаные 
поверхности от загрязнений. 
Но это также необходимый этап 
д л я да льнейшей работы. На 
этой стадии фактически повто-
ряется первый шаг кожевенного 
производства — обезжиривание 

поверхностей. Компания LeTech 
использует для очистки кожи 
только качественные химиче-
ские составы, которые действу-
ют максимально эффективно и 
бережно устраняют загрязнения. 
В LeTech сделали выбор в поль-
зу средств английской фирмы 
FurnitureClinic. 

  

Активная эксплуатация авто-
мобиля не проходит бесследно 
для его кожаного салона. Совре-

менные технологии ремонта кожи 
позволяют устранять практиче-
ски любые повреждения: порезы, 
отверстия, прожоги от сигарет, 
задиры, потертости и так далее. 
При этом практически полностью 
восстанавливается структура 
материала и первозданный цвет. 
Опытные мастера и специальные 
средства Le Tech позволяют фак-
тически вдохнуть вторую жизнь 
в интерьер автомобиля.

   

Современные средства защи-
ты взяли на вооружение нано-
технологии и позволяют надо-
лго защитить кожу автомобиля 
от большинства видов загрязне-
ний, истирания и мелких меха-
нических повреждений. В ком-
пании Le Tech используют сов-

ременный эластичный защит-
ный лак, который будет защи-
щать кожаные поверхности на 
протяжении длительного вре-
мени. 

– К специалистам ком-
пании «К)Сервис» регуляр-
но обращаются с подобны-
ми вопросами. С 1 февраля 
2019 года начнется переход 
с аналогового телевеща-
ния на цифровое. Эту дату 
установило федеральное 
правительст во. После этого 
произойдет поэтапное отклю-
чение от аналогового вещания. 

Пионером цифровизации 
телевидения станет Твер-
ская область – там пере-
ход будет досрочным, и уже 
с 19 декабря 2018 года будет 
транслироваться только 
цифровой сигнал. В Киров-
ской области аналоговое ве-
щание прекратят 15 апреля 
следующего года. Так что 
время для подготовки к ре-
форме еще есть. 

После перехода на «циф-
ру» в постоянном бесплатном 
доступе будут 20 основных 

каналов, в их число включен 
региональный канал ГТРК. 

  
 :

 Владельцы телевизоров 
с поддержкой стандарта DVB-
T2. Им понадобится дециме-
тровая антенна, чтобы бес-
платно смотреть каналы 
эфирного телевидения.

 Абоненты сетей спутни-
кового и кабельного телеве-
щания с абонентской платой. 
Они просто не заметят изме-
нений, как и большинство 
пользователей интернета. 
Почти все провайдеры вме-
сте с интернет-трафиком 
у ж е  д а в н о  п е р е д а ю т 
и ТВ-сигнал. 

 Владельцы любых мо-
делей телевизоров при по-
купке цифровой эфирной 
приставки.

   
« » 

Для постоянного бесплат-
ного доступа к 20 основным 
телеканалам нужно приобре-
сти телевизор современной 
модели и антенну дециме-
трового диапазона или циф-
ровую эфирную пристав-
ку. Необязательно ждать 

15 апреля и переключать свои 
устройства на прием «циф-
ры» в этот день. Призываю 
всех заранее подготовиться 
к переходу, купив необходи-
мое оборудование! 

Многодетным семьям и се-
мьям с детьми-инвалидами 
государство обещает помочь 
с покупкой приставок. За-
явление на финподдержку 
они могут написать в МФЦ. 

Телевидение переходит на «цифру»

 ,
  
 « ) »

?      
« »?      
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!
  

  
  « ) ». 

 —  970 .

Le Tech: вторая жизнь кожи
Уже тысячелетия 
кожаные изделия не 
утрачивают своей 
актуальности, однако 
они, как и все в этом 
мире, подвержены 
старению. Но совре-
менные технологии Le 
Tech позволяют повер-
нуть время вспять.

. , . , 4/4,
8-800-2222-043
Letech43.com

!
Le Tech    

  
.  
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ГРУЗОПЕРЕВОЗКИ
Гор., обл., РФ  Грузовое такси «ПОДОРОЖНИКИ», Фольк., Газели, Бычки, 

подача 15 мин,нал/безнал, дог-ры на трансп.обсл, От 420 р/
час и 11,5 р/км, без вых.

340-320, 777-491, 
www.340-320.ru

РФ, Краснодар, 
Пятигорск, Тюмень, 
Омск, Новосибирск, 
Барнаул

 AKTROS, 20 т, штора, 96 куб.м, 13,6 м., SCANIA, 100 куб.м, 
полуприцеп

78-40-66, 78-40-26, 
78-22-30

Сборные грузы 
по РФ, Москва, 
Екатеринбург, 
Пермь

 ARTEGO Мерседес 6,8 м, РЕНО, 4-10 т, Мерседес бортовая 
платформа 7,2м., 13т, Кран-манипулятор 3т., Камаз-вездеход, 
Самосвал, Вездеход-манипулятор, любая форма оплаты, 
выделяем НДС

78-40-23, 78-40-46, 
78-22-67

Гор., обл. Автокран-борт, манипулятор, стрела до 3 т, борт до 6 т, 
размеры кузова 5х2,1 м. При заказе на 4 ч и больше - 
Скидка!!! Самосвал 15 т. Песок, щебень, гравий и т.д 

77-10-11

Гор., обл., РФ Автоуслуги Валдай, открытый борт, 5 т.,6 м, груз до 8 м. Нал/
безнал.

786-796

Гор.,обл.,РФ Валдай, Мерседес, ЗИЛ-Бычок до 6,5 м, закр, откр. Верхняя, 
боковая погрузка, до 4,5 т. Услуги грузчиков. Погрузчик, 
очистка территории от снега

78-84-19

Гор., обл., РФ Газели, бычки, фольксваген.(с 8:00 до 20:00) Любая форма 
оплаты. Диспетчерские услуги.

340-111, 78-96-35, 
340-111@bk.ru

СПЕЦТЕХНИКА
Гор, Обл  Аренда автовышки. Коленчатая – 22м. Телескопическая – 

18м. Цена от 900 р/ч. Без выходных. Нал/Безнал. Заключаем 
договора. На объем работ действуют скидки.

73-83-72, 
+79229938372, 
738372@mail.ru, 
www.spectech43.ru

Гор., обл  Услуги автовышки, телескоп и коленчатая 18-22м. Оплата 
нал./безнал.

Тел.77-43-17

Гор., обл.  Щетка дорожная-уборочная. Гидроклин, гидромолот. 
Виброкаток (трамбование, укатывание различного грунта), 
Ямобур (бурение отверстий в грунте до 2,5 м, закруч. 
винт. свай). Самосвал 15т.Снегоочиститель роторный, 
снегометатель. Песок, щебень, гравий и т.д 

77-10-11

Гор., обл., РФ  AKTROS Мерседес, Кран-борт до 15т., от 7м. до 8,5м., Кран-
борт вездеход 10т., 6м. Цена от 950р.-за 1 час. Эвакуация 
грузовой техники, тех.помощь.

52-23-57, 78-22-30, 
78-40-46, 78-40-66

Гор., обл., РФ АВТО - КРАН 14-32 т., стрела 14-40 м. КРАН-БОРТ 11тн, длина 
6.7м, стрела 3тн.

44-33-30(МТС), 
57-99-63, 
8-912-824-93-90, 
8-912-375-31-98, 
www.avtokran43.ru

Гор., обл. Автовышка ВС 22 м, телескоп 17 м. Без выходных 465-475, 
www.kirovspec.ru

Автокран - 90 т., стрела до 43м.. Нал/безнал 77-30-77, 77-00-77, 
49-57-23

Автокран бортовой КамАЗ-стрела от 5 т. до 9 т., борт от 15 т. 
до 25 т+прицеп 8 м./15 т., нал/безнал, без выходных.

77-30-77, 77-00-77, 
49-57-23

Гор., обл. Автокран-борт, манипулятор, стрела до 3 т, борт до 6 т, 
размеры кузова 5 х 2,1 м. При заказе на 4 часа и больше - 
Скидка!!! Самосвал 15т. Песок, щебень, гравий и т.д

77-10-11

Гор., обл., РФ Автокран-борт-вездеход, борт 10т., 6м., Вездеход-самосвал 
10т., Автокран-борт мерседес до 15т., до 8,5м. Эвакуация 
грузовой техники, тех.помощь. От 950р - за 1 час.

78-22-30, 47-74-98, 
78-40-26

Гор., обл., межгород Кран - борт г/п 12т., кузов 6,5/2,45/1,2 ,манипулятор 
г.п.3т(6т) длина10м , прицеп 8м 10т. Гор., обл., межгород , 
нал./безнал.

49-23-83

Кран-борт 5 т, кузов до 6 м, стрела 12 м - 3 т 75-31-85, 
8-912-829-52-44

Татра вездеход 8х8, стрела 15 т - 12 м, борт 20 т - 6,3 м. Без 
выходных

77-30-77, 77-00-77, 
49-57-23 

УСЛУГИ ГРУЗЧИКОВ
Гор., обл. Автогруз-43. Транспорт малый и большой до 22 куб.м. 

Грузчики, квартирные переезды, вывоз мусора, старой 
мебели. Нал/безнал. Любые документы. Микроавтобусы и 
автобусы на заказ.

44-75-98, 455-333, 
e-mail: 
avtogruz-43@mail.ru

ПАССАЖИРСКИЕ ПЕРЕВОЗКИ
РФ/межгород/
область/Город

Аренда автобусов от 8 до 60 мест высокой 
комфортабельности: откидные сиденья, телевизор. Спешите 
забронировать на свадьбу,юга, корпоративы, новогодние 
праздники, развозка по городу! Опытные водители, лицензия. 
Ежедневные рейсы Киров - Казань

444-123, 45-30-55 

Город/область/
межгород

Аренда турист/междугород автобусов (от 16 до 53 мест.) 
На любые расстояния. Все автобусы допущены к детским 
перевозкам. Любая форма оплаты

8-922-922-23-23, 
42-17-17, 
bbus@gmail.com



16 45 (453) # 17.12.18 •   57-68-46 • E-mail: svetatet@yandex.ru
navigator-kirov.ru

   

Что будет с ценами на жи-
лье в следующем году? Од-
нозначно, они вырастут, — от-
мечают многие застройщики 
и представители сферы не-
движимости Кирова. Именно 
сейчас покупка квартиры 
в новом доме – разумное 
и выгодное вложение ваших 
средств. Причем сегодня сре-
ди различных предложений, 
у вас есть уникальный шанс 
стать обладателем не типово-
го варианта — двухуровневой 
квартиры в ЖК «Лосево». 
Дом уже сдан и встречает 
своих новоселов. Торопи-
тесь! У вас не будет другого 
шанса приобрести пентхаус 
с видом на реку Вятка по та-
кой низкой цене жилья ком-
форт-класса — 45 000 рублей 
за  1 квадратный метр!  

Такая планировка жи-
лого помещения позволит 
вам в городской среде соз-
дать имитацию загородного 

дома. Только представьте: 
целых два этажа (14 и 15) 
в распоряжении вашей се-
мьи! Свободная планировка 
от 100 до 140 м2 и высота 
потолков более 3 метров по-
зволят оформить интерьер 
и подобрать мебель с учетом 
особенностей большого по-
мещения. Жилая площадь 
поможет более комфортно 
разместиться большой семье, 
создав автономные простран-
ства, особенно когда в одной 
квартире проживает несколь-
ко поколений.

Отдельного внимания за-
служивают потрясающие 
виды из окна. Через панорам-
ное остекление в квартирах 
захватывает дух, когда смо-
тришь на реку Вятка и лесные 
массивы. Живите на высоте! 

  
- ! 

15-этажный дом, возведен-
ный по адресу Сл. Лосево, 1, 

выполнен полностью из кир-
пича и имеет 3 подъезда, 
оборудованные бесшумными 
лифтами и новыми инженер-
ными коммуникациями. 

Квартиры в жилищного 
комплекса выполнены в по-
лучистовой отделке. Есть 
варианты в чистовой отделке 

с мебелью. Все они имеют 
функциональные планиров-
ки, например, в однокомнат-
ных квартирах площадью 
43 м2 можно провести пере-
планировку в евродвушку.

В  и н ф р а с т р у к т у р у 
ЖК «Лосево» вошел паркинг 
на 100 машин и детская пло-
щадка. Места на территории 
хватит всем! А в шаговой 
доступности находятся тор-
говые центры, поликлиники, 
медцентры, стоматология, но-
вая школа № 11 и школа № 70, 

спортивные 
залы, фитнес-цен-
тры, бассейн, несколько 
детских садиков. 

Позвоните вашему персо-
нальному менеджеру «ОКС 
завода ОЦМ» прямо сейчас  
по тел. 77-87-87 и ваша мечта 
о новоселье сбудется!  

портивные
алы, фитнес-цен-

Цены заморожены, а квартиры тают! Успей купить!
Начните Новый год в новой квартире в ЖК «Лосево»! В де-
кабре застройщик «ОКС завода ОЦМ» устроил снегопад цен 
на двухуровневые квартиры в жилом комплексе «Лосево» — 
всего 45 000 рублей за 1 квадратный метр! Потрясающие виды 
на реку Вятка — в подарок!

. , . , 1 , 
.: (8332) 248-777 ( ), 

77-87-87 (   ). 
oks-ocm@mail.ru, oks-ocm.ru

 .  —  «   ».  
   www.oks-ocm.ru.

*     ,
 « »,  « »,   « ».

 . 
  !
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– Безусловно, ремонт требует времени, и 
отремонтировать целиком, допустим, офис 
крупной фирмы за несколько дней вряд ли 
получится. Тем не менее, привести в порядок 
отдельные помещения возможно. Например, 
небольшой кабинет или санузел. Более того, 
новогодние каникулы — удобное и выгодное 
время для ремонта. Вот несколько причин:

1Новогодние каникулы — это время, 
когда жизнь в большинстве офисов 

замирает более чем на неделю. Отсутствие 
людей на рабочих местах облегчит про-
ведение работ и поможет выполнить все 
задуманное в сжатые сроки.

2В строительной отрасли сохраняется 
сезонность. Поэтому летом гораздо 

сложней найти компании или даже просто 
работников. Наоборот, зимой, особенно 
в декабре и нача ле января незанятых 
мастеров-отделочников гораздо больше. 
Вы можете себе позволить выбрать более 
профессиональных, что обеспечит высокое 
качество ремонта.

3В декабре-январе количество заказов 
сокращается. Отделочники редко 

признаются в этом, но люди хотят возме-
стить расходы, связанные с праздниками. 
Поэтому при правильном подходе у Вас есть 
шанс провести ремонт в самые сжатые сро-
ки и за умеренные деньги. Конечно, спешка 
может и навредить, но это, скорее, зависит 
от профессионализма подрядчика. Для 
нашей компании не проблема организовать 
процесс ремонта в самые сжатые сроки и 
проследить за качеством работ.

4Перед новым годом принято «под-
бивать» расчеты с контрагентами. 

Порой на счетах компании к концу декабря 
собирается значительная сумма. Всегда 
есть соблазн пустить эти деньги на ши-
карный корпоратив или бонусы. Но отре-
монтированные помещения — куда более 
рациональное вложение средств.

5Есть еще один аргумент для того, что-
бы перенести отделочные работы на 

время каникул. Начинать новый год в новом 
— хорошая примета. И отремонтированная 
квартира или офис — не исключение. 

 ,
   «  43»

?     
    -

?

5 причин начать делать ремонт 
в новогодние праздники

 «  43» – .: 777-737, +7-922-977-77-37
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Внимание! 
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Фото предоставлены 
рекламодателем

Лицензия ЛО-43-01-001179 
от 05.12.2012 г.

Л

Почуствуйте себя королевой бала.

До магической даты остались считанные дни. Наверняка 
каждая из вас хотя бы раз мечтала побыть в роли прекрасной 
Золушки. Мы предлагаем вам список процедур от центра 
косметологии «Ренессанс»», которые преобразят вас не 
только к празднику, но помогут чувствовать себя на все 
сто процентов в любое время дня и ночи еще долгое время.

 , 
  

  . 
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 , и пухлые выразительные губки – 
вы будете выглядеть свежо и естественно в любой ситуации.

700 

700 

300 990 

500 

Красота спасет мир: какие процедуры 
преобразят вас до неузнаваемости?

  « » 
. , 70, .: 73-92-52, 35-07-03,

kosmetologia-renessans.ru.
-   8.00  20.00,
-   9.00  18.00
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